
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ, МЕНЕДЖЕР ВЭД

 22 січня
2017     Місто: Донецьк

Вік: 36 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Торгівля, продажі, закупівлі

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Уверенный пользователь ПК: Internet , Microsoft (Word, Exel, Power Point),
1:С – ведение первичной документации, офисная оргтехника. Личные качества: Высокий уровень
работоспособности. Умение самостоятельно распределять приоритеты, ставить перед собой задачи и решать их.
Наличие водительских прав (категория B). Принимаю участие в семинарах Школы бизнеса КИБИТ. Знание
Инкотермс 2000, 2010. С 2007-2010 г. - принимала участие в конференциях. Научные работы на тему: "Внедрение
инноваций на машиностроительных предприятиях"; "Конкурентоспособность машиностроительных предприятий" В
2012 г. – принимала участие в выставке «УГОЛЬ/МАЙНИНГ 2012» В 2013 г. – участие в выставке «НЕДРА.
ПОЛЕЗНЫЕ ИСКОПАЕМЫЕ - 2013» Хобби: тай-бо, street workout, велоспорт, путешествия, турпоходы. Менеджер
отдела сбыта Сейчас: с 01.2012 г. ООО «Донбасс-ТЭМЗ им. В.В. Вахрушева» ООО «Донбасс-ТЭМЗ им. В.В.
Вахрушева» является официальным региональным представителем и эксклюзивным дилером ОАО «ТЭМЗ» (Россия
г. Томск) в Украине. Обязанности: 1. Заключение ВЭД контрактов; 2. Подготовка документации, необходимых для
оформления экспортных/импортных документов на таможне; 3. Поиск и ведение переговоров с экспедиторскими
компаниями; 4. Подготовка и сопровождение экспортной документации; 5. Взаимодействие с госучреждениями по
получению разрешительной документации (СЭС, Тех.регламент, сертификация (УкрСЕПРО, МАКНИИ) и т.п.); 6.
Ведение внешнеэкономических контрактов, контроль над их выполнением; 7. Контроль отгрузки и учета товара; 8.
Развитие продаж на территории Украины; 9. Поиск клиентов, ведение переговоров с потенциальными покупателями;
10. Контроль ведения договоров поставки горно-шахтного оборудования на внутреннем рынке; 11. Контроль
дебиторской задолженности; 12. Ведение делопроизводства; 13. Участие в выставках. Достижение: Стабильное
увеличение объемов продаж, уважение коллег и руководителей. Менеджер коммерческого отдела с 08.2010 г. по
11.2011 г. (1 год 4 месяца) ООО «Союз-ТМ» (Закупки/продажи оборудования для металлургических и
машиностроительных предприятий) Обязанности: 1. Ведение деловых переговоров и переписки с
поставщиками/покупателями; 2. Поиск поставщиков и заключение договоров на поставку горно-шахтного
оборудования, материалов и комплектующих; 3. Подготовка документов согласно для участия в тендерах,
закупку/поставку продукции, для таможенного оформления, сертификации; 4. Организация доставки грузов
автомобильным транспортом, контроль складских запасов 5. Контроль расчетов с поставщиками. Достижение: За
время работы наладила контакты с действующими и новыми клиентами (топ и среднее звено), что
поспособствовало завоеванию доверия у клиентов и увеличению объемов продаж на 10% в 2011 г.Донецкий
Национальный Технический Университет

https://jobs.ua/resume/donetsk
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