
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
РЕГИОНАЛЬНЫЙ ПРЕДСТАВИТЕЛЬ,ТЕРРИТОРИАЛЬНЫЙ
МЕНЕДЖЕР, 4 500 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Черкаси

Вік: 49 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Торгівля, продажі, закупівлі

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Уровень хорошего пользователя WORD,EXEL Учеба : с 09.1994по
07.2000 Черкасский Инженерно-Технологический Институт, факультет строительный , специальность инженер-
технолог.квалификация химические технологии неорганических веществ 'ХТНВ' Опыт работы: с 09.1993 по 01.2000
Старший лаборант Кафедра обработки материалов спец.технологиями Проведение занятий , лабораторных
исследований в сфере металлообработки . 09.2000 - Аппаратчик синтеза на производстве капрона г.Черкассы ПАТ
АЗОТ Ведение технологического процесса получения гидроксиламинсульфата ( полупродукт для получения жидкого
капролактама ) Работа посменная . 02.2003-03.2006 Менеджер по продажам . Фирма' Инкомстрой '
Металлопластиковые изделия , железобетонные изделия , кондиционеры. Продажи , договора , подбор профиля и
фурнитуры .Получил навыки начальных продаж , работы с клиентами . 03.2006- 01.2007 ИП ' СЖС - УКРАИНА '
г.Киев Старший инспектор по отгрузке ( логистика ,перевозка грузов, независимая экспертиза при погрузо-
разгрузочных работах , перевозке экспортных грузов и т.д.) Контроль погрузо/разгрузочных работ на Элеваторах,
ТЭЦ, молокозаводах, химических предприятиях , оформление документов и опломбирование особоценных грузов.
01.2007-12.2008 Тов 'Фабрика Художественной Ковки ' Руководитель отдела корпоративных продаж и развития
дилерской сети Изготовление кованных изделий , поставки и продажа комплектующих и литья . Функциональные
обязанности : Развитие дилерской сети , организация продаж, подбор персонала, договора и контроль продаж по
регионам Украины (Днепропетровск, Кременчуг, Киев,Кировоград. Контроль дебиторской задолженности .
Достижения- увеличения продаж, подключение новой клиентской базы и развитие предприятия в других регионах .
11.2008- 02.2009 АЗС 'WOG' ВЕСТ КОФЕ ГРУП Территориальный менеджер (Аудит сети кофейных автоматов
ЯКОБС на АЗС WOG ) Функциональные обязанности : Планирование и контроль продаж в закрепленных регионах ,
анализ, технические вопросы , контроль работы аудитора и операторов . Зона ответсвенности : Киевская,
Черкасская и Черниговская области .По штату 12 человек . Подбор персонала. Коучинг ( обучение ) персонала.
03.2009- 12.2010 Компания г.Киев КОФФЕ Региональный представитель Опт и розница по продаже кофе
Обеспечение качественных продаж на вверенной территории , развитие торговой марки , контроль дебиторской
задолженности .Мониторинг рынка кофе и чая . 12.2009- 12. 2012 ТОВ 'ЭТАЛОН- УКРАИНА' г.Киев Региональный
менеджер Торговля артезианской бутылированной водой .Обеспечение продаж на вверенной территории , развитие
региона (город, область ) Поддержание и развитие клиентской базы. Раскрутка торговой марки . Отчетность09.1994
- 07. 2000 Черкасский Инженерно-Технологический Институт Факультет строительный , специальность инженер-
технолог Квалификация : химическая технология неорганических веществ 'ХТНВ'
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