
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
РУКОВОДИТЕЛЬ НАПРАВЛЕНИЯ, ОТДЕЛА, РЕГИОНАЛЬНЫЙ
МЕНЕДЖЕР, МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ, 5 000 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Київ

Вік: 39 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Торгівля, продажі, закупівлі

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Знание ПК: MS Office 2007, 2003, 1С: Предприятие 7.7 Языки: украинский,
русский – свободно, английский – разговорный Обладаю такими качествами как инициативность, ответственность,
самостоятельность, коммуникабельность. Активная жизненная позиция. Быстрая адаптация. Бесконфликтность.
Работа в команде. Способность к быстрому восприятию информации, обучению. Стрессоустойчивость. Желание и
стремление работать на результат. Водительское удостоверение кат. «В», опыт вождения 10 лет «IGSI» (Киев)
Интернет магазин по продаже запчастей для автомобилей Заместитель директора 02.2013 г. – 08.2014 г. - открытие
интернет магазина с «0» - наполнение и обновление контента - администрирование магазина - анализ, статистика,
увеличение посещений - работа с поставщиками запчастей - поиск клиентов (СТО, магазины запчастей) - работа с
программы по подбору запчастей ООО «Арма Моторс» (Киев) 02.2005 г. -12.2012 г. Автосалон по продаже и
обслуживание автомобилей марки Renault, Dacia, Volvo Руководитель отдела логистики 03.2012 г. – 12.2012 г. -
управление персоналом - организация работы отдела логистики - прописывание и внедрение бизнес-процессов и
KPI - организация и контроль работы с перевозчиками - получение справок-счет - организация и контроль процесса
предпродажной подготовки - организация и контроль работы с диспозицией и прайсами в 1С. - организация и
контроль порядка на складе новых авто и парке тест-драйва - ответственность за сохранность и целостность склада
новых авто - оформление автомобилей в МРЭО - ведение переговоров с официальным Представительством
Менеджер по работе с корпоративными клиентами 09.2008 г. – 03.2012 г. - подготовка пакета документов для
клиента (выписка справок-счетов, выдача транзитных номеров) - ведение переговоров с официальным
Представительством, составление отчётов по продажам - ведение баз данных по складам автомобилей, работа с
региональными дилерами. - переговоры с корпоративными клиентами - оформление контрактов купли-продажи
автомобилей - работа с прайс-листами, ведение баз корпоративных клиентов - оформление автомобилей в МРЭО -
прохождение технического осмотра на служебные автомобили компании Менеджер по развитию сети продаж
11.2007 г. – 09.2008 г - поиск новых торговых площадей для открытия нового дилерского центра - открытие нового
дилерского центра с «0» по продаже и обслуживание авто в регионе (Чернигов) - управление процессом открытия
дилерского центра подбор персонала для работы в новом автосалоне - организация, планирование, управление,
мотивация и контроль работы дил. центра и персонала - прогнозирование бюджетных показателей, ответственность
за их соблюдение - работа с административными, контролирующими органами - анализ результатов деятельности
дилерского центра Торговый представитель по продажам автомобилей 02.2005 г. – 11.2007 г - подготовка пакета
документов для клиента (выписка справок-счетов, выдача транзитных номеров) - ведение переговоров с
официальным Представительством, состав2004-2008г.г. Киевский Национальный Университет Строительства и
Архитектуры Специальность: менеджер организаций 2000 - 2004 г.г. Киевский Промышленно-Экономический
Колледж НАУ Специальность: программистТренинги: 'Методы эффективных продаж', 'Корпоративные стандарты в
продажах' 'Наставничество и Коучинг - Инструменты развития персонала'

https://jobs.ua/resume/kiev
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