
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
РУКОВОДИТЕЛЬ, 8 000 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Донецьк

Вік: 43 роки
Режим роботи: повний робочий день
Категорії:

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Дополнительная информация Водительские права Категория 'ВС '. ПК
Пользователь. Личные качества: Личные цели: Организаторские способности, умение работать в команде,
повышенная трудоспособность, аналитический склад ума, способность к прогнозированию, лидерские качества,
умение сформировать эффективную команду, четко поставить цели перед подчиненными и получить максимальную
отдачу, настойчивость, инициативность, ответственность, дипломатичность, исполнительность, быстрая адаптация
в коллективе, быстрая оценка ситуации и принятие решений, способность находить пути для достижения
поставленной цели, анализ и систематизация, высокая обучаемость, нацеленность на результат, креативное
мышление, устойчив к стрессовым ситуациям, выполениние поставленных задач независимо от времени суток. -
выучить английский язык; - получить дополнительное образование в области менеджмента и маркетинга. Что
хотелось бы увидеть в работодателе Твердые позиции на рынке Украины. Социальные гарантии. Стабильная
заработная плата. Возможность карьерного роста. Опыт работы: Предприятие: ООО «Донпромсервис-97»
производство и продажа светопрозрачных конструкций . Должность: заместитель начальника отдела оптовых
продаж Должностные обязанности : Подбор и обучение менеджеров по вопросам регионального развития .
Постановка и контроль планов и индивидуальных задач региональным менеджерам . Анализ рынка , мониторинг
цен по направлениям и контроль ценообразования предприятия . Составление и анализ ежемесячной отчетности
отдела оптовых продаж . Проведение полевых тренингов . Составление и проведение маркетинговых мероприятий
по увеличению продаж . Предприятие: ООО «Донпромсервис-97» производство и продажа светопрозрачных
конструкций . Должность: менеджер по вопросам регионального развития светопрозрачных конструкций .
Должностные обязанности: Работа с существующими клиентами , активный поиск новых дилеров . Регулярный
мониторинг , анализ рынка светопрзрачных конструкций . Проведение обучения и технических консультаций
сотрудников дилеров . Составление ежемесячной отчетной документации . Предприятие: ООО ' Квитень'
эксклюзивный дистрибьютор компании 'Юнилевер ' Должность: VIP- менеджер Должностные обязанности: работа с
VIP- клиентами, ведение переговоров по размещению продукции в торговых точках, установка торгового
оборудования, контроль ценообразования, заключение договоров, ведение первичной бухгалтерской документации,
работа с наличностью, контроль дебиторской задолженности, составление отчетов о проделанной работе.
Стратегическое развитие: - анализ динамики развития, тенденций на рынке, изменений в объеме и потенциале
рынка. - маркетинг профильных рынков, - регулярный мониторинг. Предприятие: ООО ' Космо ' эксклюзивный
дистрибьютор компании'Schwarzkopf' Должность: Торговый представитель по VIP- рознице Должностные
обязанности: - обеспечение и сопровождение продаж (работа с продавцами, оптовыми покупателями); - поиск новых
и поддержание деловых контактов с существующими партнерами. - качественное представление продукции в
торговых точках (индивидуальный подход к ассортиментной линейке в каждой торговой точке); - улучшил
количественную дистрибьюцию; - улучшил качественную дистрибьюцию; - расширил клиентскую базу. Основные
достижения:в розничной сети расширил ассортимент более чем в два раза, увеличил кол-во постоянных
клиентов.Образование 2000-2005г. Донецкий Государственный Университет Экономики и Торговли имени Туган-
Барановского специальность 'Маркетинг'.

https://jobs.ua/resume/donetsk
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