
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
НАЧАЛЬНИК ОТДЕЛА ПРОДАЖ, МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ, 7
000 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Київ

Вік: 49 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Торгівля, продажі, закупівлі

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Дополнительные навыки: • Стаж работы на рынке нефтепродуктов 15
лет. • Водительское удостоверение: Категория «В». Водительский стаж 16 лет. • Знание компьютера на уровне
опытного пользователя. Опыт работы, начиная с последнего места: 18 лет (Общий стаж работы) 09. 2011 — по
настоящее время Название компании - ООО 'БИОХИМ ГРУПП' - производство альтернативного моторного топлива
(био-бензинов, Биоэтанол, органических растворителей, автомобильных омывателей). Название должности:
Начальник отдела продаж Должностные обязанности: •организация подготовки и заключение договоров на поставку
продукции потребителям, согласование условий поставок; •принятие мер по выполнению плана реализации
продукции; •обеспечение составления предусмотренной отчетности по сбыту (поставкам), о выполнении плана
реализации; •обеспечение контроля выполнения подразделениями предприятия заказов, договорных обязательств,
состояния запасов готовой продукции на складах; •принятие мер по обеспечению своевременного поступления
средств за реализованную продукцию; •разработка оперативных и перспективных планов сбыта продукции; •участие
в рассмотрении поступающих на предприятие претензий потребителей и подготовке ответов на предъявленные
иски, а также претензий потребителям при нарушении ими условий договоров; 01.2011. – 09.2011. (9 месяцев) ООО
«Торговая Компания «Империал» Название компании: ООО «Торговая Компания «Империал» Оптовая торговля
нефтепродуктами; развитие сети 3G интернета (Официальный дилер); экспертная оценка недвижимости, авто,
бизнеса, оборудования, земли. Название должности: Директор Должностные обязанности: -Организация
предприятия с нуля. -Контроль деятельности предприятия. -Распределение финансовых потоков. -Продажа/закупка
товара. -Заключение договоров, ведение переговоров с клиентами. - Взаимодействие с банками, открытие счетов,
получение кредитов (овердрафтов) - Работа с контролирующими и разрешительными органами. 08.2008. – 12.2010
(2 года 9 месяцев) Название компании: ООО «ПКФ «Инсайдер» Оптовая торговля нефтепродуктами, производство
тратуарной плитки (фэм), экспертная оценка недвижимости, авто, бизнеса, оборудования, земли. Название
должности: Директор Должностные обязанности: -Организация предприятия с нуля. -Контроль деятельности
предприятия. -Распределение финансовых потоков. -Закупка/продажа товара. -Заключение договоров, ведение
переговоров с клиентами. -Взаимодействие с банками, открытие счетов, получение кредитов (овердрафтов) -Работа
с контролирующими и разрешительными органами. 10.2007. – 08.2008. (7 месяцев) Название компании: ООО
«Донецк Фьюил Компани» Розничная и Оптовая торговля нефтепродуктами (сеть АЗС) Название должности:
Коммерческий директор. Должностные обязанности: -Контроль хозяйственной деятельности предприятия. -
Распределение финансовых потоков. -Обеспечение высокоэффективной и устойчивой работы группы АЗС, их
рентабельности и прибыльности, динамичного экономического и технического развития; -Закупка товара,
привлечение новых клиентов. -Заключение договоров, ведение переговоров с клиентами. -Взаимодействие с
банками, открытие счетов, получение кредитов (овердрафтов)•1992-1994гг. (закончил экстерном). •Международный
институт управления, бизнеса и права •Факультет: экономический. •Специальность по диплому: бухгалтерский учет,
контроль и анализ хозяйственной деятельности предприятия.

https://jobs.ua/resume/kiev
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