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МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖЕ

 22 січня
2017     Місто: Сімферополь

Вік: 42 роки
Режим роботи: повний робочий день
Категорії:

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Дополнительные навыки: Уверенный пользователь ПК: Windows, MS
Word, Еxcel, Internet, Power Point. Знание ин. языков : английский. Личные качества: Коммуникабельность,
стремление к обучению, ответственность. Дополнительная информация: Водительское удостоверение с
категориями B, C, D, E. Наличие автомобиля. Опыт работы: ООО Парфекс г.Киев, оптово-розничная торговля
парфюмерии в АРК Крым. 24.10.11 - 31.03.14 Должность – региональный менеджер по продажам. Должностные
обязанности: • Работа с клиентами; • Поиск новых клиентов; • Ведение дебиторской задолжности; • Ведение
отчетов,(товарно-денежный учет по каждому клиенту, организация и контроль поставок); ЧП Белецкий,
производство и оптово-розничная реализация сельхозпродукции, 08.2009- 24.10.11. Должность – управляющий.
Должностные обязанности: • создание финансового плана на год; • организация каналов сбыта; • поиск новых
клиентов; • работа с существующими клиентами (товарно-денежный учет по каждому клиенту, организация и
контроль поставок); • реализация организационных вопросов; • работа с торговыми точками. ООО «АТЛАНТ-
КОМПАНИ» - производство и оптовая продажа мебели, г. Киев, 05.2008-08.2009. Должность - менеджер по
продажам. Должностные обязанности: • анализ рынка сбыта; • поиск новых клиентов; • работа с существующими
клиентами(товарно-денежный учет по каждому клиенту, организация и контроль поставок, презентация новых
продуктов, контроль за выставкой); • материальная ответственность; • поиск новых ниш; • создание и ведение сайта;
• работа с торговыми точками. ООО «АЛЬЯНС-ТРЕЙД», г. Москва, оптово-розничная торговля обувью и одеждой
10.2005 – 03.2008. Должность - менеджер по продажам. Должностные обязанности: • мониторинг рынка и поиск
новых сегментов для сбыта; • работа с клиентами, презентация ассортимента товаров; • разработка внедрения
новых каналов сбыта; • учет заказов, работа с документацией.1999 – 2004 Херсонский Государственный
Технический Университет
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