
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
ДИРЕКТОР ПО ПРОДАЖАМ, 1 000 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Житомир

Вік: 40 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Керівництво

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Большой опыт продаж, сопровождения сделок, подготовки документов
Знание клиентской базы и ТОП клиентов (лично) Возможность привлечения опытных специалистов Пользователь
PC: MS Windows, MS Office. Internet - опытный пользователь К командировкам готов Автомобиль имеется Категория
прав В,С Готов использовать личный автомобиль в служебных целях Победитель конкурса “Лучший менеджер по
продажам «2009 г., июль-август 2010 г., и самый успешный менеджер по итогу 2012 г. Профессиональный опыт
03/2013 – Компания «ООО Петрус» Региональный менеджер по территории Житомирская и Киевская обл.
Обязанности: Контроль выполнения поставленных целей и задач по территории. Выполнение стратегической
цифры планов закупок и вторичных продаж. Организация взаимодействия с дистрибьюторами и ТОП клиентами.
Управление развитием региона, стратегическое планирование Разработка и презентация ТМ активностей и
мотивационных проектов. Мониторинг рынка, конкурентный анализ. Координация действий между Отделами
Продаж, Маркетинга, Финансов и Производства с целью выполнения планов продаж. Ведение переговоров с
ключевыми клиентами (директора, начальники отделов) и заключение договоров. 06/2008 - 03/2013 Компания «ООО
Петрус» Территориальный менеджер г. Житомир и Житомирская обл. Обязанности: Проведение переговоров с
Ключевыми Клиентами Контроль ПДЗ по дистрибуторам и ТОП клиентам Поиск альтернативных каналов сбыта
Мониторинг рынка, конкурентный анализ Работа с СВ, НТО, ЭТА и фокусными ТА Подбор персонала и обучение его
Обеспечение товарных остатков и всего ассортимента на дистрибуторах Проведение сторчеков, аудитов и
коучингов с СВ и ТП Планирование, прогнозирование продаж (месяц, квартал, год), обеспечение выполнения
планов продаж. Полевые обучения команд продаж. Тренинги. 04/2006 - 02/2008 Компания «АВК» Супервайзер
Обязанности: Управление и организация работы группы торговых представителей и мерчендайзеров Контроль и
организация работы дистрибьюторов, подписание договоров, формирование долгосрочных отношений с Ключевыми
Клиентами (розница) Подбор и обучение персонала, постановка задач и их контроль2000-2001 Житомирский
Национальный Агроэкологический Университет ( заочная форма обучения) Продолжение на второй странице.
Специальность: Специалист Инженер .1995-2000 Житомирский Агроэкологический Колледж Факультет:
Механизации с.г. Специальность: Механик с.г. машин и тракторов, бакалавр

https://jobs.ua/resume/zhitomir
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