
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ

 22 січня
2017     Місто: Київ

Вік: 57 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії:

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Тренинги Названия: Организация и управление продажами; Техника
эффективных продаж; Корпоративность – соответствие индивидуальных целей корпоративным; Управление
командой; Стратегия и планирование в продажах; Лидерство – норма управляемости; Менеджмент и принятие
решений; Мотивация и результат; Эффективные коммуникации; … Компьютерные навыки Компьютерные навыки:
Word, Excel, PowerPoint, …, офисная техника Уровень владения компьютером: Уверенный пользователь
Дополнительная информация Дополнительные сведения: Налаженные контакты с руководством ведущих оптовых
фирм и дистрибьюторских компаний Украины; опыт разработки и запуска проекта по собственной ТМ Личные
качества: Честность, коммуникабельность, способность принимать решения в нестандартных ситуациях,
ответственность, умение работать в команде, умение организовать свою работу и работу подчиненных Октябрь
1995 г – Июнь 1998 г Менеджер по сбыту, Региональный менеджер ООО «Стандарт» г. Донецк FMCG Организация
эффективной работы подразделения через постановку и контроль целей и задач; формирование эффективной
команды; стратегическое и оперативное планирование продаж и возврата дебиторской задолженности; организация
коммуникаций с логистикой, производством, маркетингом, …; формирование бюджета и контроль за его
исполнением; мониторинг каналов сбыта и развитие их; осуществление план/факторного анализа за отчетный
период с анализом причин отклонения Июль 1998 г – Январь 2001 г Региональный менеджер ЧП «Муратов» г.
Донецк FMCG Организация эффективной работы подразделения через постановку и контроль целей и задач;
формирование эффективной команды; стратегическое и оперативное планирование продаж и возврата дебиторской
задолженности; организация коммуникаций с логистикой, производством, маркетингом, …; формирование бюджета
и контроль за его исполнением; мониторинг каналов сбыта и развитие их; осуществление план/факторного анализа
за отчетный период с анализом причин отклонения Февраль 2001 г – Апрель 2011 г Руководитель проекта,
Региональный менеджер Компания «Олимп» г. Донецк Производство и реализация ЛВИ Организация эффективной
работы подразделения через постановку и контроль целей и задач; формирование эффективной команды;
стратегическое и оперативное планирование продаж и возврата дебиторской задолженности; организация
коммуникаций с логистикой, производством, маркетингом, …; формирование бюджета и контроль за его
исполнением; мониторинг каналов сбыта и развитие их; осуществление план/факторного анализа за отчетный
период с анализом причин отклонения Июнь 2011 г – Сентябрь 2013 г Региональный менеджер ООО
«Алкостандарт» г. Винница FMCG Организация эффективной работы подразделения через постановку и контроль
целей и задач; формирование эффективной команды; стратегическое и оперативное планирование продаж и
возврата дебиторской задолженности; организация коммуникаций с логистикой, производством, маркетингом, …;
формирование бюджета и контроль за его исполнением; мониторинг каналов сбыта и развитие их; осуществление
план/факторного анализа за отчетный период с анализом причин отклоненияДонНу. Математический факультет.
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