
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
РУКОВОДИТЕЛЬ ОТДЕЛА ПРОДАЖ

 22 січня
2017     Місто: Дніпро

Вік: 48 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Телекомунікація та зв'язок

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Профессиональные навыки: уверенный пользователь ПК; опыт набора,
обучения и управления торговым персоналом; опыт организации и проведения бизнес-тренингов; навыки
стратегического планирования; навыки проведения деловых переговоров. Алексей Бойко м.ж. Днепропетровск тел.
(095) 788-58-38 email: transab@ukr.net Опыт работы: 2011 г. – н.в. – Руководитель отдела развития продаж в
днепропетровском регионе, ООО «Полигон» (ООО «Киевстар», ТМ «Домашний интернет»). • выполнение плана
продаж по региону; • обеспечение выполнения планов продаж и развития региона; • контроль качества работы
торгового персонала; • ведение отчётности, проведение и участие в собраниях, конференциях; • организация
эффективного взаимодействия персонала; • разработка и проведение трейд-маркетинговых мероприятий; •
обучение персонала. 2007 г. – 2011 г. – Бизнес-тренер, ООО «Автокредит-Плюс» (КБ «Приватбанк). • создание
программ внутреннего и внешнего корпоративного обучения; • организация и проведение тренингов и семинаров
(вся Украина); • набор, обучение, адаптпция торгового персонала; • «полевое» обучение; 2004 г. – 2007 г. –
Региональный менеджер, ООО «Антарес» (FMCG). • поиск дистрибьюторов и заключение договоров о
сотрудничестве; • переговоры и ввод товара в крупные сети; • обеспечение наличия товарного запаса; • контроль
дебеторской задолженности; • разработка программ мотивации для торговых команд партнёров; • проведение
обучающих тренингов по продуктам компании; • обеспечение выполнения плановых показателей по продажам на
вверенной территории; • анализ и отчетность; (2001 г. – 2003 г.) – Маркетинг-координатор, CCHBC Coca Cola. •
распределение сезонного оборудования; • координация работы команд мерчандайзеров; • коннтроль категорийного
присутствия в ТТ; • проведение продакт-тренингов; • организация и проведение трейд-маркетинговых мероприятий;
Образование: 1992-1995 гг. – Днепропетровский Национальный Университет, «Английский язык». Личные качества:
стрессоустойчивость, ответственность, нацеленность на результат.

https://jobs.ua/resume/dnepr
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