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СУПЕРВАЙЗЕР, РУКОВОДИТЕЛЬ ОТДЕЛА ПРОДАЖ

 22 січня
2017     Місто: Черкаси

Вік: 40 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії:

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Коммуникабельный, целеустремленный, ответственный, энергичный,
инициативный. 19.12.2014 - 02.02.2015 Работал торговым представителем ПП «Гор-Тесс» 24.03.2014 - 04.04.2014
Работал експедитором ПСП «Ньютон» 20.05.2013 - 18.03.2014 Работал в ЧФ ТОВ ЛЗ «Аврора» маляром по
нанесению лако – кросочных материалов 5 разряда 12.10.2011 - 26.12.2011 Работал в ЧФ ТОВ ЛЗ «Аврора»
маляром по нанесению лако – кросочных материалов 4 разряда. 12. 11.2009 - 01.10.2010 Работал в ТОВ
«Рексолла» торговым представителем. Занимался развитием и продажей нового брэнда (зернового кофе) R.A.I.V. в
городе Черкассы. Для наработки клиентской базы, делал срез рынка (отчет о представленности и условиям продаж
конкурентных торговых марок ). После чего разрабатывал условия сотрудничества для каждого нового клиента
исходя из предоставляемых мне данных ТОВ «Рексолла» по ТМ R.A.I.V. и условий работы торговой точки с
конкурирующим брэндом. 01.09.2007 - 11.11.2009 Работал в Кредитном союзе 'Финансовая Русь' на должности
кредитного инспектора. Занимался оформлением кредитных договоров, выдачей кредитов, работа по возврату
просроченной задолженности, проверка подлинности поданной информации для получения кредита. Составляю
отчеты для анализа эффективности работы по выданным и возвращенным кредитам, а так же отчеты по
просроченной задолженности. Делаю анализ рынка для внесения изменений в кредитную политику. Составляю
новые кредитные программы для кредитования. 05.03.2007 - 04.06.2007 Работал в компании 'Гейзер - Ронг'
менеджер по продажам в Кировограде и Кировоградской обл. по продаже водонагревателей. Занимался развитием
клиентской базы, расширением ассортимента в торговых точках, проводил тренинги для продавцов по строению
водонагревателей и делал сравнительный анализ с другими торговыми марками, поиском клиентов, которые
занимались сервисным обслуживанием данных торговых марок, следил за остатками запасных частей в сервисных
центрах. 29.09.2006 - 05.01.2007 Работал в ТД 'Мегаполис' на должности торгового представителя по Черкассам и
Черкасской области по продаже лекёро - водочной продукции. Работал с клиентами (розница, хорека) ежедневное
оформление заказов, снятие остатков, мерчендайзинг торговых точек анализ продаж, презентации, работа с
возражениями, консультации. Поиск новых клиентов, развитие территории. 04.07.2005 -17.07.2006 Работал в
компании «Coca-Cola» в должности торгового представителя по Черкассам и Черкасской области (розница, WIP
(супермаркеты)). Ежедневное посещение клиентов оформление заказов, снятие остатков, мерчендайзинг торговых
точек, анализ продаж, работа с возражениями, консультации. Поиск новых клиентов, развитие территории по новым
торговым точкам.2000г. - 2005г закончил стационарно Черкасский Государственный Технологический Университет,
факультет 'Экономика и управления', специальность «Экономика предприятии» (специалист).1998 года - 2000 году
закончил стационарно обучение в Черкасском областном учебном центре Государственного комитета статистики,
получив диплом Бухгалтера производственных предприятий.
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