
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
ТОРГОВЫЙ ПРЕДСТАВИТЕЛЬ

 22 січня
2017     Місто: Харків

Вік: 35 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії:

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  - Уверенный пользователь ПК: MS Word, MS Excel - Навыки ведения
деловых переговоров и презентаций продукции - Умение вести переговоры, строить долгосрочные отношения с
клиентами и поставщиками - Навыки телефонных продаж - Умение общаться с людьми - Умение работать в команде
- Умение планировать и организовывать свой рабочий день. - Наличие водительских прав: Категория В, С Личные
качества: быстрая обучаемость, активная жизненная позиция, грамотная речь; дисциплинированность, желание
работать и зарабатывать, жизнерадостность, инициативность, коммуникабельность, многозадачность,
настойчивость, нацеленность на результат, оптимизм, уверенность в себе, целеустремленность, энергичность. 1)
6.12.2010 - 2.01.2012 ООО Салтовский мясокомбинат "Ромол" Должность: Торговый агент (отдел по работе с VIP-
клиентами) - Работа с клиентской базой и поддержание ее в актуальном состоянии - Проведение переговоров с
клиентами - Составление коммерческих предложений и заключение договоров - Выставление счетов - Поиск
подрядчиков и взаимодействие с ними - Ведение документооборота в полном объеме - Составление отчетов по
результатам работы - Организация и проведение презентаций. 2) 1.03.2012 - 20.09.2013 ООО МЛК Трейд "Заречье"
Должность: Торговый представитель (отдел по работе с VIP-клиентами) - Общение с клиентами - Сбор и обработка
заказов - Активное взаимодействие с коммерческим департаментом‚ складом‚ бухгалтерией - Выполнение плана
продаж и задач, поставленных руководителем - Мониторинг рынка поставщиков - Контроль документооборота‚
ведение отчетности 3) 01.10.2013 - 09.02.2016 ООО "Салтовский мясокомбинат" Должность: Агент коммерческий
(отдел по работе с VIP-клиентами, розничная торговля) - Развитие базы клиентов, ее постоянное обновление и
расширение - Обеспечение выполнения плана по объему продаж - Ведение переговоров, презентация продукции -
Заключение договоров поставки - Сбор дебиторской задолженности - Мониторинг рынка поставщиков - Организация
и проведение презентаций. Достижения: - расширил базу клиентов с 16 до 34 торговых точек - увеличил объем
продаж на 30% - увеличение SKU
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