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РУКОВОДИТЕЛЬ / МЕНЕДЖЕР КОММЕРЧЕСКОГО ОТДЕЛА
(СНАБЖЕНИЕ / ПРОДАЖИ), 15 000 ГРН.

 26 грудня 2017    Місто: Черкаси

 Готовий до відряджень: Київ

Вік: 36 років
Режим роботи:
Категорії: Логістика, доставка, склад, Офісний персонал, Торгівля, продажі, закупівлі

 Перебуваю в шлюбі    

Досвід роботи

Руководитель коммерческого отдела
ЧАО «Торгово-промышленный консорциум «ЮНИКОМ»
03.2017 − 08.2017 (5 місяців)

Обов'язки: Обязанности: • Организация и коонтроль работы коммерческого отдела. Обеспечение работой 2-х
производственных площадок. • Коммерческие визиты к потенциальным заказчикам. Консультация, определение
потребности, предоставление коммерческих предложений. Проведение переговоров. Заключение и сопровождение
договоров. • Контроль качества выпускаемой продукции • Работа с претензиями от заказчиков. Согласование
необходимых мер для устранения. • Предоставление руководству планов работы и отчетов по выполнению заказов.
• Предоставление ведомости по зарплате коммерческого отдела Ответственный за продажу товаров и услуг:
(Производственная площадка 1) Капитальный ремонт автобусов (Производственная площадка 2) Самосвальные
кузова Платформы для лесовозов Бортовые платформы Фургоны (промтоварные, хлебные, изотермические,
специальные)

Менеджер по
продажам
ЧАО «Торгово-промышленный консорциум «ЮНИКОМ»
10.2015 − 03.2017 (1 рік 4 місяці)

Обов'язки: Обязанности: • Сопровождение имеющейся базы, поиск новых клиентов; • Обработка заказов с сайта
компании • Коммерческие визиты к потенциальным заказчикам. Консультация, определение потребности,
предоставление коммерческих предложений. Проведение переговоров. Заключение и сопровождение договоров. •
Взаимодействие со всеми подразделениями компании при согласовании заказа, его размещении в производство и
отгрузке клиенту (технический отдел, производство, отдел снабжения, финансовый отдел, бухгалтерия) •
Налаживание контактов с импортерами поставляющих шасси различных марок. Работа с дилерской сетью
импортеров для осуществления совместных продаж. • Посещение выставок по заданному направлению
(коммерческая и специальная техника) • Предоставление техническому отделу информации по новинкам на рынке
для разработки КД. Взаимодействие с поставщиками сопутствующих оборудования и материалов, необходимых для
производства новинок. Мониторинг цен у конкурентов. Представление новинок клиентам. Дополнительно:
Разработка и внедрение шаблона коммерческого предложения, рекламной информации для рассылки. Размещение
новостей на сайте компании. Наполнение сайта (описание продукции), размещение фото-отчетов (примеров
работы). Ответственный за продажу товаров и услуг: Самосвальные кузова Платформы для лесовозов Бортовые
платформы Фургоны (промтоварные, хлебные, изотермические, специальные)

Менеджер по
продажам
ООО "Крио Интер Трейдинг"
09.2013 − 11.2012 (9 місяців)

Обов'язки: Обязанности: •Сопровождение имеющейся базы, поиск новых клиентов; •Обработка заказов с сайта
компании, подбор оборудования, согласование с заказчиком; •Составление калькуляции цен на импортную
продукцию с учетом условий поставки, таможенных процедур, пошлин, НДС и т.д.; •Составление калькуляции цен на
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продукцию собственного производства компании, согласование сроков производства; •Контроль остатков на складе;
•Выдача коммерческих предложений, согласование сроков и условий поставки, заключение и сопровождение
договоров поставки, работа с первичной бухгалтерской документацией, отгрузка продукции. •Взаимодействие с
транспортными компаниями (доставка импортной продукции); •Контроль за осуществлением процедуры таможенной
очистки (взаимодействие с таможенными брокерами, органами сертификации и т.д.); •Коммерческие визиты.
Посещение потенциальных клиентов. Ознакомление с направлением и оборудованием компании (Заводы,
проектные институты, торгующие компании, работающие в заданном направлении); •Анализ рынка аналогичной
продукции •Ведение переговоров с производителями/поставщиками на русском языке, переписка на английском (с
онлайн-переводчиком). Оформление коммерческих запросов, согласование технических вопросов и т.д.;
Ответственный за группы поставляемого оборудования: •Криогенное оборудование; •Газосмесители,
газоанализаторы; •Регуляторы давления, расходомеры, счетчики газа; •Баллонные рампы, склады и
комплектующие; •Оборудование для газовых и жидкостных систем малых Ду; •Оборудование для
освидетельствования газовых баллонов.

Специалист Материально-технического
обеспечения
ПАО "Концерн Стирол"
10.2010 − 11.2012 (2 роки 1 місяць)

Обов'язки: •Оперативное снабжение подразделений предприятия •Разработка и сопровождение бюджета
капитальных ремонтов •Оформление и сопровождение тендеров по каждой закупаемой ТМЦ. •Работа с
существующей клиентской базой, поиск новых поставщиков •Ведение переговоров с поставщиками, контроль
закупок на всех стадиях (переговоры об условиях поставок, скидках, условиях оплаты, заключение договоров,
контроль сроков и условий поставки ТМЦ) •Контроль дебиторской/кредиторской задолженности Ответственный за
группы закупаемых ТМЦ: •Строительные материалы •Пиломатериалы •Резинотехнические изделия •Асбестовые/без
асбестовые изделия •Полимерные изделия •Такелажная продукция (стропа, канаты, цепи)

Освіта

Горловский автомобильно-дорожный институт Донецкого национального
технического университета (АДИ)
Спеціальність: Экономическая кибернетика, Специалист
повна вища, 09.2005 − 09.2010 (5 років )
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