
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
РУКОВОДИТЕЛЬ ОТДЕЛА ПРОДАЖ, КОММЕРЧЕСКИЙ ДИРЕКТОР,
РЕГИОНАЛЬНЫЙ МЕНЕДЖЕР

 28 серпня 2017    Місто: Харків

Вік: 27 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Легка промисловість, Керівництво, Торгівля, продажі, закупівлі

Досвід роботи

Руководитель отдела продаж
ООО Текстайл Груп
10.2017 − 11.2017

Обов'язки: Должностные обязанности: - Проведение переговоров с потенциальными покупателями; - Составление
плана на месяц/квартал/год по закупкам и продажам; - Распределение нагрузки и обязанностей на менеджеров
отдела продаж; - Организация и назначение маркетинговых исследований; - Работа с рекрутинговыми агентствами,
подбор персонала; - Составление деловой переписки, предложений, обзоров, статей - Участие в разработке
рекламных кампаний; - Реализация договорной политики; - Разработка основ сотрудничества с другими фирмами и
компаниями, оказывающими услуги предприятию; - Участие в разработке программ поощрения и стимулирования
работников своего отдела. Достижения: За время работы в данной компании проведены мероприятия по
продвижению товарного ассортимента, наработаны базы клиентов (швейные компании, предприятия -конечные
потребители спецодежды). Разработаны стандарты работы отдела продаж, внедрены действенные механизмы
организации работы с конечными потребителями по закреплению текстильных материалов в стандартах
предприятий – лидеров списка ФОРБС Украина. Реализация данных мероприятий существенно повысила интерес
со стороны потенциальных покупателей к нашему продукту, повысив уровень продаж компании. Также имеется опыт
в проведении презентации компании перед широкой аудиторией (более 200 человек), написания докладов и
выступления в роли докладчика на научно-практических конференциях.

Освіта

Ростовский-на-Дону институт бизнеса и права
Спеціальність: Юрист
, 08.2017 − 08.2017

Знання мов
Английский - Професійний (експерт)

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Спорт (вело, бег на длинные дистанции, тренажерный зал). Занятие
музыкой: фортепиано, пение, игра на духовых инструментах. Чтение

За время работы накоплен опыт и приобретены деловые навыки в:

- Разрешении конфликтных ситуаций;

- Планировании и оптимальной организации рабочего процесса;

- Принятии решений;

- Эффективном управлении временем и людьми,

- Руководстве находящимися в подчинении сотрудниками;

- Применении мотивационных программ;

https://jobs.ua/resume/kharkov


- Способен стратегического и творчески мыслить;

- Ведении переговоров;

- Развиты коммуникативные навыки, умению завоевать доверие коллег, партнеров и вышестоящего руководства

Мета пошуку роботи, побажання до місця роботи:  Трудоустройство на должность коммерческого директора,
руководителя филиала, руководителя отдела сбыта (маркетинга).
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