
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 

РУКОВОДИТЕЛЬ ОТДЕЛА ПРОДАЖ, РЕГИОНАЛЬНЫЙ МЕНЕДЖЕР,
КАМ, 30 000 ГРН.

 12 серпня 2019    Місто: Київ

Вік: 41 рік
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Офісний персонал, Керівництво, Торгівля, продажі, закупівлі

 Готовий до відряджень     

Досвід роботи

Директор по
продажам
ООО
06.2016 − 06.2018 (2 роки )

Обов'язки:

• Создание предприятия с «0».

• Создание клиентской базы, ведение переговоров, составление и заключение договоров с клиентами (розничными
DIY и FMCG сетями, сети АЗС), производителями товаров и составляющих, поставщиками товаров и услуг, с
финансовыми учреждениями, командировки и участие в отечественных и зарубежных выставках.

• Организация логистических процессов, оптимизация, складской учет

• Стратегическое планирование и управление продажами компании;

• Формирование ценовой и ассортиментной политики;

• Управление отделом продаж, постановка задач и планов, контроль их реализации;

• Планирование финансовых операций, контроль дебиторской задолженности

Коммерческий директор
ООО
08.2013 − 05.2016 (2 роки 8 місяців)

Обов'язки:

• Оперативный контроль и управление персоналом компании.

• Внедрение проектов «Private label» для ритейлеров и сетей автозаправок на мощностях заводов расположенных в
городах Киев, Одесса.

• Координация производственных процессов. Планирование и контроль объёмов производства, оптимизация
закупок сырья. Распределение продукции.

• Вывод новых брендов на рынок («Lesta», «Sheron», «Aromcom», «Puffi», «Кoala» и др.) и эффективное управление
портфелем продуктов компании.

• Работа с дистрибьюторами;

• Разработка ценовой политики, мониторинг цен.

• Подготовка и проведение презентаций для торговых сетей.

https://jobs.ua/resume/kiev


• Контроль исполнения договоров

• Согласование ассортиментной матрицы

• Заключение договоров, проведение презентации, семинары

Руководитель отдела продаж
ООО
05.2011 − 08.2013 (2 роки 3 місяці)

Обов'язки:

• Управление отделом продаж (штат 11 человек).

• Структурирование отдела продаж.

• Подбор и обучение торгового персонала.

• Постановка задач и планов продаж, контроль их реализации.

• Проведение переговоров с национальными и локальными сетями Украины.

• Контроль ценовой политики.

• Контроль отгрузок.

• Расширение ассортимента и ввод новых товарных групп.

• Планирование и управление товарными потоками.

• Анализ продаж, прием отчетности территориальных, региональных менеджеров.

• Контроль дебиторской задолженности

• Начисление заработной платы.

Региональный менеджер
ООО
07.2009 − 08.2011 (2 роки 1 місяць)

Обов'язки:

• Поиск клиентов, проведение переговоров заключение договоров.

• Поддержка и наработка клиентской базы.

• Увеличение объёмов продаж путем увеличение клиентской базы.

• Проведение маркетинговых мероприятий.

Региональный менеджер
ООО
06.2008 − 06.2018 (10 років )

Освіта

Национальный университет пищевых технологий
Спеціальність: Инженер-технолог
повна вища, 09.2004 − 06.2010 (5 років 9 місяців)

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички: 

Опыт работы в канале FMCG более 10 лет;

Вывод на рынок Украины торговых марок;

- ТМ «Zimawikk» автохимия.



- ТМ «R&S» очки автомобилиста.

- ТМ «Т-Shooter» автохимия, пикниковая группа.
- ТМ «Lesta» автохимия и автокосметика.

- ТМ «Sheron» автохимия и автокосметика.

- ТМ «Aromcom» авто-аксессуары.

- ТМ «Oldcom» обувь.

Формирование торгового отдела с "0";

Разработка и внедрение системы мотивации;

Планирование продаж, постановка целей и задач на период, выполнение, контроль, анализ;

Планирование, контроль проведения маркетинговых мероприятий

Контроль и управление остатками продукции;

Контроль дебиторской задолженности;
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