
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
РЕГИОНАЛЬНЫЙ МЕНЕДЖЕР

 11 березня 2019    Місто: Київ

Вік: 44 роки
Режим роботи:
Категорії: Легка промисловість, Керівництво, Торгівля, продажі, закупівлі

 Готова до відряджень     

Досвід роботи

Освіта

СевНТУ
Спеціальність: экономист
повна вища, 09.1998 − 06.2003 (4 роки 9 місяців)

Знання мов
русский - Професійний (експерт), украинский - Професійний (експерт), белорусский - Професійний (експерт),
польский - Початковий, английский - Початковий

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Чтение книг, путешествия...

Региональный менеджер

ООО "Искам" (Промышленность и Производство)
февраль 2014 — по настоящее время

- изготовление изделий из искусственного камня;

- налаживание, поддержание и развитие эффективных партнёрских отношений с клиентами;

- мониторинг рынка сбыта;

- анализ показателей и планирование продаж;

- выполнение плана продаж;

- проведение переговоров и согласование условий сотрудничества;

- поиск клиентов.

Региональный менеджер

ООО "Алес" (Промышленность и Производство)
август 2012 — март 2014

Продвижение на рынок косметических средств и бытовой химии.

-проведение переговоров, презентаций, заключение договоров на поставку и реализацию товара;

- составление отчетов об уровне объема и показателей продаж клиентов;

- сбор информации, характеризующую конъюнктуру рынка (спрос, предложение, цены, конкуренты, перспективные
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клиенты и потребители).

- поиск и организация работы дистрибьюторов;

- работа с клиентами: выявление потребностей и проблематики;

- налаживание, поддержание и развитие эффективных партнёрских отношений с клиентами;

- контроль товарооборота у дистрибьюторов;

- поиск и подбор вторичных дистрибьюторов в регионах;

- мониторинг рынка сбыта;

- контроль дебиторской задолженности и выполнением условий договора;

- анализ показателей и планирование продаж;

- проведение приоретизации (смены) дистрибьютора;

- разработка и согласование плана развития отношений с заказчиками (объем продаж, ценовая политика,
проведение акций).

Региональный менеджер

ООО "Альтаир-С" (Промышленность и Производство)
февраль 2010 — август 2012

- продвижение на рынок средств по уходу за обувью ТМ «Блискавка» и губок для обуви и салона автомобиля ТМ
"Мистер твистер";

- проведение переговоров, презентаций, заключение договоров на поставку и реализацию товара;

- поиск и организация работы дистрибьюторов;

- работа с клиентами: выяснение потребностей и проблематики;

- налаживание, поддержание и развитие эффективных партнёрских отношений с клиентами;

- контроль товарооборота у дистрибьюторов;

- поиск и подбор вторичных дистрибьюторов в регионах;

- мониторинг рынка сбыта;

- контроль дебиторской задолженности и выполнением условий договора;

- анализ показателей и планирование продаж;

- проведение приоретизации (смены) дистрибьютора;

- работа с национальными и локальными сетями региона;

- разработка и согласование плана развития отношений с заказчиками (объем продаж, ценовая политика).

региональный менеджер

ООО "ТГ Конкорд" (Торговля оптовая / Дистрибуция / Импорт-экспорт)
июль 2008 — февраль 2010

- продвижение на рынок средств по уходу за обувью ТМ «Акура» и «Экспресс»; а также снеков ТМ «Альбатрос»,
«Клуб», «Колизей», «Парус» - расширение рынка сбыта;

- поиск и привлечение новых клиентов;

- организация работы дистрибьюторов - согласование плана продаж на территории, согласование и контроль
условий работы;

- обеспечение стандартов присутствия в торговых точках согласно установленным договорённостям;

- разработка и контроль проведения акций;

- проведение презентаций и переговоров, подготовка коммерческих предложений, заключение договоров, ведение
отчётности;



- контроль ценовой и ассортиментной политики;

- продвижение продукции, расширение ассортимента;

- анализ, планирование, прогнозирование и контроль продаж;

- анализ и мониторинг рынка конкурентов

Супервайзер

ООО "Сатурн" (Торговля оптовая / Дистрибуция / Импорт-экспорт)
март 2006 — июль 2008

- разработка акций и внедрение их в торговые сети;

- планирование продаж;

- отслеживание деятельности и активности конкурентов;

- отслеживание ценовой политики конкурентов;

- отслеживание отгрузок товара Торговый представитель, VIP - менеджер

ООО "Луксор" (Торговля розничная / Retail)
июнь 2002 — март 2006

- развитие маршрута;

- оформление заявок на поставку товара;

- прирост дополнительных торговых точек - ведение отчетной документации;

- работа с большим ассортиментом товара;

- продвижение новых брендов - контроль работы торговых представителей;

- ведение переговоров;

- заключение договоров с VIP-клиентами;

- расстановка и контроль оборудования;

- переговоры с VIP-клиентами
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