
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
РЕГІОНАЛЬНИЙ ПРЕДСТАВНИК, КЕРІВНИК ВІДДІЛУ,
СУПЕРВАЙЗЕР, 20 000 ГРН.

 3 грудня 2019    Місто: Тернопіль

Вік: 45 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Реклама, маркетинг, PR, Керівництво, Торгівля, продажі, закупівлі

 Перебуваю в шлюбі      Є діти      Готовий до відряджень     

Опис

Павка Віктор Романович (12.01.1979р. м.Тернопіль

Мета- Отримати посаду супервайзера,керівника відділу продаж,регіонального менеджера.

Освіта- Диплом про закінчення Львівського Державного Інституту Фізичної Культури (2000р.)

Спеціальність- вчитель фізичного виховання.

жовтень 2016р.- сьогодні- підприємницька діяльність серпень 2015р.-жовтень 2016р.- мобілізований до лав
Збройних Сил України

Досвід –січень 2012р. – серпень 2015р. : Керівник відділу Холод, фірма SAV SERVICE м. Тернопіль

-Виконання планів закупок по брендах -Контроль продаж ТМ Danone, Шостка, Звенигора. -Контроль дебіторської
заборгованості ТП -Дотримання корпоративних планів ТП -Виконання поставлених цілей - квітень 2010р.-грудень
2011р. : Торговий представник, фірма SAV SERVICE м.Тернопіль

- Робота з роздрібними клієнтами
- Контроль за вчасною поставкою товару
- Моніторинг ринку та роботи конкурентів
- Ведення звітності
- Контроль дебіторської заборгованості
Особливі досягнення:
-Збільшення клієнтської бази
- Розширення асортименту в торгових точках
- Збільшення об`єму продаж
-Підготовка та оформлення документів на експорт продукції -Контроль за своєчасною проплатою

-грудень 2007р.– лютий 2010р. Супервайзер ,фірма Фудз Трейд

ТМ Чемпіон, ТМ Едемс - Виконання поставлених плані - Ведення звітності - Контроль дебіторської заборгованості -
Контроль діяльності торгових агентів - Нарахування заробітної плати

Особливі досягнення:

- Збільшення об’єму продаж

- Залучення нових клієнтів

https://jobs.ua/resume/ternopol


Лютий 2004р.–липень 2007р. Торговий представник ТзОВ « Ровекс» м.Тернопіль ТМ Чумак.
- Робота з роздрібними клієнтами м.Тернополя та області
- Контроль за вчасною поставкою товару
- Збільшення лояльності в торгових точках
- Моніторинг ринку та роботи конкурентів
- Ведення звітності
- Контроль дебіторської заборгованості
Особливі досягнення:
-Збільшення клієнтської бази
- Розширення асортименту в торгових точках
- Збільшення об`єму продаж
-Підготовка та оформлення документів на експорт продукції
-Контроль за своєчасною проплатою

Грудень 2002р.–листопад 2003р. Торговий представник(реклама) ДП Західний міст ТМ Gillette

-Позиціонування продукції в торгових точках м.Тернопіль згідно стандартів викладкиТМ Gillette -Заміна торгового
представника

Мови – Українська (рідна),Шведська(побутово),Англійська (побутово), Російська (побутово)

Комп’ютер – Microsoft Word, Excel, Internet @ email, 1С бухгалтерія.

Права водія – Категорія В і С, стаж водіння – 12 років.

Особисті риси – аналітичні і організаційні здібності, адаптивний, винахідливий, енергійний, пунктуальний,
практичний та перспективний працівник.

Сімейний стан – одружений .
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