
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
МЕНЕДЖЕР З ПРОДАЖУ

 6 серпня 2020    Місто: Рівне

Вік: 52 роки
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Офісний персонал, Торгівля, продажі, закупівлі

 Перебуваю в шлюбі      Є діти      Готовий до відряджень     

Опис

Освіта:

1989-1994рр. Вінницький національний технічний університет за спеціальністю автоматика та управління в технічних
системах, кваліфікація спеціаліст інженер-електрик, диплом КВ №014840.

Додаткове навчання:

2007-2010рр. ВАТ «ПБК «Славутич» (ТМ «Carlsberg», «Tuborg», «Львівське», «Славутич») тренінги «Кроки торгового
візиту», «Польовий коучинг», «Проведення зібрання», «Проведення презентацій», «Супервайзерський цикл»,
«Відповіді на заперечення клієнта і шляхи повернення дебіторської заборгованості», «Управління продажами на
території», «Управління командою», «Переговори».

2005-2007рр. ВАТ «САН Інтербрю Україна» (ТМ «Stella Artois», «Чернігівське», «Рогань») тренінги «8 кроків торгового
візиту», «Стандарти мерчандайзингу», «Ефективні збори торгових представників і мерчендайзерів», «Man
Management», «Управління польовими продажами (WCCP)», «Тайм-менеджмент», «Майстерність публічних
виступів», «Психологічні параметри переговорів», «Ефективна комунікація».

29-30 листопада 2004р. Центр професійного навчання «Ernst & Young» м. Київ семінар «Фінанси та аналіз
економічної ефективності бізнесу і інвестицій», «Податки суб’єкта підприємницької діяльності».

2001-2004рр. ЗАТ «Крафт Фудз Україна» (ТМ «Корона», «Milka», «Люкс», «Jacobs») тренінги «10 кроків успішних
продаж», «Стандарти мерчандайзингу», «Стандарти роботи торгових супервайзерів», «Навички супервайзера»,
«Навчання персоналу», «Напрямки розвитку команди відділу збуту», «Програма збільшення запасів в роздрібу».

Досвід роботи:

жовтень 2019 – червень 2020 ТОВ «М.К-Трейд» (освітлювальне обладнання, кабельно-провідникова продукція,
електроавтоматика) начальник відділу збуту, супервайзер.

грудень 2010 – липень 2019 ФОП Макушенко О.О., ТОВ «ЕПІКО» (дистрибуція алкоголь, пиво, вода, соки) начальник
комерційного відділу Рівненської філії, менеджер з питань регіонального розвитку, менеджер території.

серпень 2007 – грудень 2010 ВАТ «ПБК «Славутич» територіальний менеджер (DSM).

листопад 2004 – липень 2007 ВАТ «САН Інтербрю Україна» територіальний менеджер (ASM).

вересень 2003 – жовтень 2004 ЗАТ «Крафт Фудз Україна» супервайзер (SV).

лютий 2003 – вересень 2003 ЗАО «Перший лікеро-горільчаний завод» ТМ «Мягков» територіальний менеджер
(Рівненська і Волинська області).

серпень 2001 – січень 2003 ТОВ «Агроконтракт Дистриб’ютор» ексклюзивний торговий представник «Крафт Фудз
Україна».

липень 2000 – серпень 2001 ЗАТ «Волиньпак-ФОР» менеджер відділу маркетингу, ексклюзивний торговий
представник «Крафт Фудз Україна».

https://jobs.ua/resume/rovno


липень 1994 – липень 2000 Рівненське СУ-64 Трест «Промхімсантехмонтаж» слюсар монтажник, майстер.

Особисті якості:

відповідальність, порядність, націленість на результат, уважність до деталей, вміння планувати і організувати свій
робочий день.

Додаткова інформація:

Сімейний стан: одружений.

Власне авто: так.

Можливість відряджень: так.

Не маю хронічних захворювань, здоровий.
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