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Бланк Виталий
РЕГИОНАЛЬНЫЙ МЕНЕДЖЕР, МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ

 30 червня
2021     Місто: Дніпро

Вік: 55 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Офісний персонал, Керівництво, Торгівля, продажі, закупівлі

Увійдіть або зареєструйтеся на сайті як роботодавець, щоб бачити контактну інформацію.
Опис

Виталий : 1970 г.р.

Место проживания: г. Днепр

Семейное положение: женат, есть сын

Образование: высшее

1987-1992 г. Днепропетровский государственный университет

Факультет - прикладная математика

Специальность - динамика и прочность машин.

Опыт работы:

2009-10.2020 г. –частный предприниматель. Вид деятельности –розничная торговля. 
Торговля обувью, сумками и аксессуарами. Закупка и реализация товара. Участие в выставках.

10.2008-02.2009- ООО Компания «Скандик Трак» - руководитель направления коммерческая техника.

Руководство отделами продаж и поставок. Разработка структуры и развития отделов, финансовых планов, планов
продаж и поставок, контроль за выполнением и построение отчетности, взаимодействия с другими
подразделениями, подбор персонала. Наработка клиентской базы и работа с поставщиками. Выполнение
обязательств по выигранным тендерам. Основные виды деятельности предприятия:

- торговля грузовым транспортом, автокраны, коммунальная техника.

11.2007- 09.2008- ООО «Альфатех» - руководитель отдела продаж

Руководство и организация работы отдела продаж (филиалы во всех крупных городах Украины). Увеличение
объемов продаж .Обучение персонала. Создание и наработка клиентской базы . Продвижение на рынке,
продаваемых брендов: складская техника «HYUNDAI», «HYSTER», мини техника «Bobcat». Участие в выставках.
Тренинги: корпоративные, тренинг центр «Bobcat»- Чехия. Основные виды деятельности предприятия:

- торговля землеройной («HYUNDAI», «SHANTUI), складской «HYUNDAI», «HYSTER» техникой, мини техникой
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«Bobcat», башенные краны «SCM», горнорудное оборудование «Telsmith».

05.2007-10.2007- ООО «ВЕК»- руководитель отдела продаж. Создание и организация работы отдела продаж.
Наработка клиентской базы. Подбор и обучение персонала. Основные виды деятельности предприятия:

- производство и реализация продуктов питания.

2004-05.2007 –« Teletrade Consullting »-трейдер международных финансовых рынков. Анализ экономических,
статистических, политических данных, которые непосредственно влияют на курсы валют. Изучение аналитической
информации и прессы. Анализ рынков, влияющих, на курсы валют (нефть, золото и др.металлов) и финансовых
инструментов (облигации, акции и т.д.). Технический анализ. Принятие торговых решений.

1

998-2003 – ООО «Универсалдрев» - директор.

Создание с нуля и руководство предприятием (создание структуры,

разработка стратегии, торговых и финансовых планов, контроль

и анализ деятельности предприятия, подбор персонала и т.д)

Основные виды деятельности предприятия:

- изготовление и реализация столярных изделий.

- торговля запасными частями на отечественные автомобили.

- ВЭД.

- дистрибуция (продукты питания).

1994-1997 – АОЗТ «Интеравто» - финансовый директор.

Создание с нуля предприятия и его подразделений.

Непосредственно курировал финансовую сторону деятельности

предприятия:

- оптимизация бухгалтерского и налогового учета, налоговое планирование;

- управленческий учет, оценка деятельности предприятия и его подразделений;

- планирование бюджета, контроль расходной и доходной частей;

- привлечение кредитных средств;

- вопросы ВЭД, открытие и контроль за работой филиала в Росси.

Основные виды деятельности предприятия:

- торговля авто запчастями по Украине и СНГ.

- транспортные перевозки.

- авто косметика.

Дополнительная информация: Водительское удостоверение категории В.

Есть личный автомобиль.

Знание языков: русский, украинский, английский (со словарем).

Знание компьютера: уверенный пользователь ПК (Excel, Word, Internet)



Деловая характеристика: творческий подход к работе, высокая трудоспособность, организаторские способности,
умение оперативно

принимать решения, быстрая обучаемость.

Черты характера: коммуникабельность, целеустремленность,

порядочность, ответственность.

Хобби: спорт, здоровый образ жизни.
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