
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
Брюкман Анна

РУКОВОДИТЕЛЬ ВИП-РОЗНИЦЫ, СПЕЦИАЛИСТ ПО РАБОТЕ С
СЕТЯМИ, 35 000 ГРН.

 28 грудня 2022    Місто: Дніпро

Вік: 42 роки
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Торгівля, продажі, закупівлі

 Перебуваю в шлюбі    

Увійдіть або зареєструйтеся на сайті як роботодавець, щоб бачити контактну інформацію.
Опис

Опыт работы:

Компания 2К

Производитель бытовой химии и гигиены (2k.company)

Период: февраль 2020 – настоящее

Региональный менеджер по работе с национальными сетями

Должностные обязанности:

-разработка, согласование, внедрение и контроль проведения маркетинговых программ, реализация специальных
программ скидок и бонусов, и др. акций;

-планирование индивидуальных объемов сбыта и индивидуальных целевых показателей по развитию сетевых
клиентов в соответствии с задачами и приоритетами компании;

- управление продажами в сетях супермаркетов ( АТБ, Варус, Ева, Простор, Комфи) – прямые контракты;

-проведение коммерческих переговоров, расширение ассортиментной матрицы

-повышение прибыли и узнаваемость торговой марки

- отчетность, ведение ДЗ

Компания ООО ВИК-А

Производитель бытовой химии и гигиены .

Период: ноябрь 2013 – февраль 2020

Региональный менеджер по VIP

Должностные обязанности:

https://jobs.ua/resume/dnepr
https://jobs.ua/login/?return_url=/resume/pdf/1179035
https://jobs.ua/register


-работа с промо активностями

- выполнение плановых показателей и задач;

- управление продажами, в сетях супермаркетов, аптек, азс( АТБ, Варус,, Класс, Рост, Ева, Простор, АНЦ,
Медсервис,911, Neftek, Авиас…….)

-проведение коммерческих переговоров, ввод новых SKU в матрицу, добиваться максимальной представленности
ассортимента продукции и выполнения плана продаж;

-контроль работы партнеров (дистрибьюторов) по качественному обслуживанию сетевой розницы;

-контроль работы команд торговых представителей

- отчетность, ведение ДЗ

ТМ Днипромлын

Крупное производственное предприятие ООО Днипромлын

(производство и дистрибуция муки – бакалейная группа товара)

Период: август 2011 – ноябрь 2013

Менеджер по работе с сетями

Должностные обязанности:

- ведение переговоров с региональными и национальными сетями,

заключение договоров долгосрочного характера, расширение ассортиментного ряда(Караван, Варус, Метро, АТБ,
Фуршет, Билла, Амстор….);

- работа с системой Private Label.(АТБ-Маркет)

- планирование продаж, мониторинг и анализ конкурентной среды

- выполнение плановых показателей, планирование ежемесячного маркетингового бюджета;

-отчетность, ведение дебиторской задолженности;

- подбор, обучение, контроль работы торговой команды ;

Компания ЭДС Групп (импорт и дистрибуция товаров народного потребления)

Период: июнь 2008 – июль 2011

Супервайзер по ВИП

Должностные обязанности:

- ведение переговоров с локальными и национальными сетями,

- маркетинговый анализ;

- распределение и выполнение плановых показателей;

-отчетность, ведение дебиторской задолженности;

- подбор, обучение, контроль работы торговой команды ;

- организация рекламных кампаний, ориентируемых на увеличение объема продаж.

ТМ «Синий Кит», «Твист», кофе «kiss» и « maxi»

Компания ООО «СЕНЕЖ» (производство и дистрибуция снековой продукции и кофе)

Период: май 2006 –май 2008г



Региональный менеджер

Должностные обязанности:

- ведение переговоров, вхождение в новые сети, заключение договоров долгосрочного характера, расширение
ассортиментного ряда

- распределение и выполнение плановых показателей, анализ рынка , --контроль ценовой и территориальной
политики

- поиск и координирование работы торговой команды

- контроль дебиторской задолженности

- увеличение качественной и количественной дистрибуции

Образование:

ДНУ 2000-2005г.

- специальность «информатик-математик», факультет прикладная математика (дневное)

- Компьютер уверенный пользователь (Microsoft Office, Excel, Internet, Outlook Express, The Bat)

- пользователь 1С

Дополнительное образование:

Сентябрь 2016 - Обучающий семинар, тренинг «Повышение эффективности работы команды».

Апрель 2011г. - Обучающий семинар, тренинг «Продажа, Планирование. Технология эффективных продаж »

Август 2010г.- Обучающий семинар-тренинг «Управление временем»

- Русский и украинский в совершенстве

- Английский уровень пользователя

Характеристика:

Целенаправленность, ответственность, трудолюбие, добросовестность

Мои личные качества:

высокая работоспособность, аналитическое мышление, коммуникабельность

нацеленность на результат, деловая этика

высокий уровень мобильности

стремление к самореализации и личностному и финансовому росту

Водительское удостоверение категории В, автомобиль, загранпаспорт.

Более подробная интересующая Вас информация при встрече


	РУКОВОДИТЕЛЬ ВИП-РОЗНИЦЫ, СПЕЦИАЛИСТ ПО РАБОТЕ С СЕТЯМИ, 35 000 ГРН.
	Опис


