
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
Ткачук Олександр

ВІДДАЛЕНО МЕНЕДЖЕР З ПРОДАЖУ B2B B2C, 25 000 ГРН.
 25 серпня 2023    Місто: Київ

 Готовий до відряджень: Львів, Харків, Луцьк, Біла Церква

Вік: 55 років
Режим роботи: віддалена робота
Категорії: Логістика, доставка, склад, Керівництво, Торгівля, продажі, закупівлі

 Перебуваю в шлюбі      Є діти      Готовий до відряджень     

Увійдіть або зареєструйтеся на сайті як роботодавець, щоб бачити контактну інформацію.
Досвід роботи

Менеджер з продажу В2В В2С E-commerce | Менеджер по роботі з клієнтами |
Менеджер з розвитку
ФОП (Маркетплейс E-commerce B2C B2B ), Ковель
03.2017 − По теперішній час (7 років 2 місяці)

Обов'язки:

Обов'язки: Продажі B2B B2C. Прибуткова діяльність. Комунікація. Розширення клієнтської бази. Визначення цільової
аудиторії. Лідогенерація. Просування бізнесу. Ефективна реклама. Аналіз конкурестного середовища. Аудит
діяльності.

Результат: Протягом 2023 року на 25% збільшилася виручка від реалізації. Залучено 17 нових клієнтів.

 Є рекомендації з даного місця роботи

ФОП
ФОП (Торгівля), Ковель
10.2014 − 02.2017 (2 роки 4 місяці)

Обов'язки:

Розвиток власного бізнесу

Керуючий відділенням
банку
КБ ЗахідІнкомбанк (Банки), Ковель
10.2002 − 09.2014 (11 років 11 місяців)

Обов'язки:

Продаж банківських продуктів та послуг. Забезпечення прибуткової діяльності відділення банку. Залучення клієнтів.
Збільшення клієнтської бази.

Заступник директора відділення банку
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•

КБ ПриватБанк (Банки), Ковель
04.2000 − 03.2001 (10 місяців)

Обов'язки:

Продаж банківських продуктів та послуг. Забезпечення прибуткової діяльності відділення банку. Залучення клієнтів.
Збільшення клієнтської бази.

Заступник директора відділення банку
Укрексімбанк (Банки), Ковель
04.1996 − 03.2000 (3 роки 10 місяців)

Обов'язки:

Продаж банківських продуктів та послуг. Забезпечення прибуткової діяльності відділення банку. Залучення клієнтів.
Збільшення клієнтської бази.

економіст відділення банку
КБ INKO (Банки), Ковель
01.1992 − 04.1996 (4 роки 3 місяці)

Обов'язки:

Продаж банківських продуктів та послуг. Забезпечення прибуткової діяльності відділення банку. Залучення клієнтів.
Збільшення клієнтської бази.

Освіта

Тернопільський інститут народного господарства (Тернопіль)
Спеціальність: Фінанси і Кредит
повна вища, 09.1991 − 06.2003 (11 років 9 місяців)

Додаткова освіта
 Курс IT Recruiter IT Education Academy (ITEA) Certificate of completion №2221501036 від 31.10.2022р.

Знання мов
Українська - Професійний (експерт), Російська - Професійний (експерт), Англійська - Нижче середнього,
Польська - Нижче середнього

Додаткова інформація
Знання комп'ютера, програм:  Досвідчений користувач MS Office (Word, Exсel). Маю хороші навички роботи в
Інтернеті (пошук та аналіз необхідної інформації через сайти, соцмережі, месенджери, групи та блоги). Користуюсь в
роботі каналами зв'язку. Швидко та якісно працюю з електронною поштою.
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Особисті якості: Ввічливість, неконфліктність, уважність, акуратність,
амбітність, висока працезданість, здатність швидко вчитися. Хобі: Відпочинок на природі, туризм. Навички:
Ефективний тайм-менеджмент, комунікативні навички, навички продажу та ведення переговорів, навички керування
та аналізу продажів, навички укладання та моніторингу договорів, навички розвитку території бізнесу та розширення
клієнтської бази.
Мета пошуку роботи, побажання до місця роботи:  Оpen to new opportunities (Remotely Віддалено). Перебуваю в
процесі пошуку і відкритий для нових пропозицій. Працюю менеджером 5+ з продажу та розвитку бізнесу B2B B2C E-
Commerce. Вмію ефективно працювати та досягати потрібних результатів.
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