
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ И РАЗВИТИЮ, ДИРЕКТОР,
УПРАВЛЯЮЩИЙ, 1 ГРН.

 23 травня
2017     Місто: Донецьк

 Готовий до відряджень: Макіївка

Вік: 51 рік
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Торгівля, продажі, закупівлі, Офісний персонал, Керівництво

 Готовий до відряджень     

Опис

На данный момент активно занимаюсь созданием сайтов и сопровождением интернет-магазинов. Подробно можно
посмотреть на сайте: http://newgost.ru/ 

ОФИЦИАЛЬНОЕ ТРУДОУСТРОЙСТВО:

- С 02.09.2012г.по 26.09.2013г. Менеджер по продажам и развитию ООО «Криатон» (системы видеонаблюдение,
учёт доступа, передача данных, поддержание и развитие интернет магазина).

- С 14.07.2010г. по 19.06.2012г., Управляющий магазином “Компьютерная мода“, ЧАО «АО Техника» (Полноценное
управление двумя магазинами).

- С 20.09.2008г. по 30.04.2010г. - ООО “НПП АМИ“, а впоследствии ТзВО “Комп`ютерний Всесвіт” Торгово-розничная
сервисная сеть “КЛИК“, Директор магазина (восстановление работоспособности розничной торговлей в вверенном
подразделении в условиях кризиса.
Выполнение поставленных планов.).

- С 01.04.2007г. по 20.06.2008г. - Заместитель директора, а в последствии и ДИРЕКТОР полноформатного
супермаркета «Супермаркет Электроники МКС» (Поиск и открытие новых площадок с последующим управление
полноформатными супермаркетами. Коллектив более 20 человек).

- С октября 2006г. по апрель 2007г.- магазин «МКС» Ст.продавец-консультант компьютерной техники.

Так же до недавнего времени работал не официально...

ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕНАВЫКИ

Созданиепредприятияс«нуля», а так же восстановление работоспособности розничной торговой сети;

Интернет торговля;

Обеспечение максимальной эффективности торгового процесса в условиях кризиса;

Повышение прибыли предприятия путем четкого руководства персоналом;

Управлениебесперебойнойработой нескольких магазинов в соответствии с политикой компании;

Планирование с последующим выполнением поставленных планов;

Участия в тендерных проектах;

Поддержание работоспособности интернет магазина;

Прямая работа с клиентами (розничные и оптовые продажи), введение клиенской базы;

Мониторинг ITнаправления, аудио-видео рынка и систем видеонаблюдения;

https://jobs.ua/resume/donetsk
https://jobs.ua/resume/makeevka


Разработка и участие в рекламных акциях;

Работа с поставщиками, приём, обработка и размещение заказов;

Организация логистических мероприятий;

Формирование конкурентоспособного ценообразования;

Складской учёт. Работа с товаром (выкладка, инвентаризация);

Поддержание работоспособности корпоративного сайта и интернет магазина;

Решение производственных ситуаций. Поискком промиссных решений;

Взаимодействие с контролирующими органами;

Сборка и обслуживание компьютерной и офисной техники;

Поддержка работоспособности операционных систем;

Полное ведение хозяйственной деятельности объекта;

Тщательный подбор и обучение персонала;

Контроль трудовой дисциплины, обеспечение высокого качества обслуживания продавцами магазина;

Начисление заработной платы;

Ведение кассовой дисциплины, формирование обязательной отчётности;

Первичный контроль бухгалтерских документов;

Обеспечение сохранности ТМЦ и денежных средств;

Личные продажи;

Компьютером владею в совершенстве.

Работав Microsoft Office (Word, Exсel, Access, Power Point), Internet.

Прошёл тренинги: «Intel», «Microsoft», «LG», «Samsung», «HP», «Prom.UA».

ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЕ СВЕДЕНИЯ

Коммуникабелен, исполнителен, обязателен, легко воспринимаю новую информацию. Обладаю хорошими
организаторскими способностями, умением аргументировано участвовать в переговорах, высокой
работоспособностью.

Способен к прогнозированию. Имею достаточный опыт руководящей работы.

Готовность выполнять разно уровневую работу.

------------------------------------------------------------------

Представители компаний - «Tiens», «Talk Fusion», «Amway» и «Alticor», а так же остальным представителям
сетевого маркетинга - просьба НЕ БЕСПОКОИТЬ !!!.

Додаткова інформація
Мета пошуку роботи, побажання до місця роботи:  Максимально проявить свои таланты, способности и знания для
достижения общих целей, способствовать внедрению новых идей и методов для дальнейшего развития компании,
желание работать. Тел.моб. 066-337-32
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