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МЕДИЦИНСКИЙ ПРЕДСТАВИТЕЛЬ, МЕНЕДЖЕР ПО ЗАКУПКАМ,
ПРОДАЖАМ, 600 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Дніпро

Вік: 42 роки
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Медицина, фармацевтика

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Навыки работы с компьютером, ПО пользователь ПК (word, excel, MS
office,интернет,1 C ,Outluk, Adobe Photoshop), ксерокса, факса, сканера. Ответственность, дисциплинированность,
работоспособность – Эксперт, использую в настоящее время, 10 лет опыта. Водительское удостоверение
Водительские права: категория В, опыт вождения - 5лет Хобби и интересы: занятие спортом (тренажерный зал),
компьютер, чтение, кино, музыка, активный отдых. Семейное положение состою в браке, дети есть с 10.2007 по
наст. время (4 года) ООО «ВВС-ЛТД» (более 500 сотрудников; Фармацевтика (Компания занимается оптовой
продажей лекарственных препаратов, косметики, детского питания юридическим лицам.)) Должностные
обязанности: поиск новых клиентов, заключение договоров, выполнение плана по продажам, посещение клиентов
по городу и области, работа с дебиторской задолженностью, работа с анализом (аналитика), акции, продвижение
эксклюзивной продукции, мониторинг цен, оптимизация маршрута. проведение презентаций определенной группы
препаратов. Продвижение препаратов, поиск новых покупателей. Имею свою наработанную клиентскую базу.
Увеличила объем продаж. Телефонные переговоры, прием и обработка заказов Контроль оформления и возврата
документов от клиента Владею такими программами: ARM_FIL, ARM_3, Likis, Фарм.Трейд, Excel, analitik, банковские
выписки. Менеджер по продажам. Специалист по автокредитованию. Прямые продажи кредитов. с 08.2007 по
09.2008 (1 год) Приват Банк (ООО «АвтОКредит плюс» структурное подразделение АКБ «ПриватБанка» Компания
занимается выдачей кредитов на автомобили.) В компании: ООО «АвтОКредит плюс» структурное подразделение
АКБ «ПриватБанка» Компания занимается выдачей кредитов на автомобили. Должностные обязанности:
Медицинский представитель с 05.2007 по 08.2007 (3 месяца) ООО концерн «Европродукт» (Торговля оптовая /
Дистрибуция / Импорт-экспорт (Компания занимается поставками, продвижением и продажей детского питания,
косметики, детской одежды, мебели, игрушек, т.е. товаров для детей )) Должностные обязанности: продвижение
детского питания и косметики. Проведение презентаций и мини семинаров по продуктам компании в ЛУ и аптеках,
дегустаций.Работа с врачами, фармацевтами.Увеличение объема продаж. Формирование и укрепление позитивного
имиджа товаров. Акции, привлечение новых покупателей. Представляю такие торговые марки: Nestle, Беби, Ненни,
Фрутек, косметики «Бюбхен». Выполнение отчетов о проделанной работе по принятой отчетной схеме. Менеджер по
продажам с 03.2006 по 09.2008 (2 года) ООО фирма «Протей» (Промышленность и Производство) работа связана с
поиском клиентов, фирм, заводов на покупку данного оборудования и его продажей как оптом так и в розницу.
Фармацевт с 06.2004 по 06.2007 (3 года) ООО фирма 'Мед-Сервис' (более 500 сотрудников; Фармацевтика (Это
фармацевтическая компания занимается продажей лекарственных препаратов, косметики и детского питания.))
Имею первую категорию. Фармацевт с 11.2003 по 06.2004 (7 месяцев) ООО фирма «Агрофарм» (от 100 до 500
сотрудников; Фармацевтика) Фармацевт с 08.2002 по 06.2003 (10 месяцев) ООО фирма «Медикофарм» (от 20 до 50
сотрудников; Фармацевтика)Высшее с 09.2005 по 01.2008 Национальный горный университет Украины,
Административный менеджмент, Днепропетровск. Национальный горный университет Украины г. Днепропетровск:
Административный менеджер-магистр, магистр. Второе образование Высшее с 09.1999 по 06.2004 Украинский
государственный химико-технологический университет (Днепропетровск), ТОВ, Днепропетровск. Специалист по
фармации, специалист2007, 10 дней – Тренинг-'Бренды Nestle'. «Активные визиты с целью продажи» (Одесса) 2007,
2 дня – «Этика технологий делового общения» (Днепропетровск) 2006, 1день – Современные аспекты
фармакотерапии с использованием комплексных гомеопатических и фитопрепаратов. 2007, 3 года – Различные
тренинги в компание ООО'Мед-сервис' (Днепропетровск)
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