
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
РУКОВОДИТЕЛЬ ПО ПРОДАЖАМ, 5 000 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Кривий Ріг

Вік: 45 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Керівництво

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  - увеличение обьёма продаж; - ведение переговоров различного уровня;
- заключение договоров,контроль исполнения договорных обязательств; - создание высокоэффективной
команды,подбор,обучение и мотивация персонала. Опыт работы: 10.07.2008 - 05.06.2012 Менеджер по продажам
ООО Гидробуд -Украина основные обязанности: -осуществление работы по предоставлению и продвижению услуг,
соблюдая этические нормы; -заключение договоров, определяющих характер и объем работ, которые необходимо
выполнить, их оплату по действующим тарифам или условиям договора; -осуществление поиска новых клиентов; -
консультирование клиента, приём новых заказов; -заполнение счетов согласно требованиям бухгалтерии; -участие в
составлении смет и утверждение их у клиента (по мере необходимости); -контроль своевременной оплаты
заказчиками , ведение работы, направленной на --уменьшение долгов по оплате; -заключение взаимовыгодных (для
предприятия) сделок; -решение конфликтных ситуации с клиентами; -поддержание позитивно морального климата в
команде, офисе. 12.12.2007 - 25.04.2008 Руководитель отдела логистики ООО Лагом Украина 21.12.2006 -
17.07.2007 Региональный менеджер(RSM) Центрального региона (Запорожская об-ть,Кировоградская об-
ть,Криворожский р-н) ООО ии “Бриджтаун Фудс Дистрибьюшн Украина” (производство и продажа cнэков (ТМ “Три
Корочки” и т.д) - управление системами прямых и непрямых продаж на территории (Запорожская ,Кировоградская
области и Криворожский р-н) через 3 территориальных супервайзеров(23 ТП) 5 дистрибьюторами; -успешное
ведение переговоров и презентаций предложений в области продаж; -производил процесс постановки целей работы
сотрудников региона на период/год; применение новых,успешных схем работы; -своевременное принятие решений
на основе аналитических отчетов; -заключение договоров в пользу компании; -ведение
администрирования(отчётность,соблюдение политики компании) и бюджетирование по региону; -подбор персонала
и формирование (обучение и развитие) команды; -достижение планового объема продаж при максимальном
использовании имеющихся ресурсов и минимальном уровне затрат; -достижение стандартов мерчандайзинга и
максимального присутствия в ТТР; -контроль за своевременным возвратом денежных средств со стороны
дистрибьюторов; -организация стабильной работы отдела продаж региона; -повышение эффективности продаж с
помощью маркетинговых мероприятий; -разработка эффективной системы стимулирования торгового персонала ; -
планирование:времени,процессов и анализ результатов; -контроль за оборудованием компании(процессы
перемещения оборудования); -контроль за уровнем количественной и качественной дистрибуции; рассчитывал
заработную плату сотрудников отдела по утверждённой форме. 01.04.2005 - 20.12.2006 Руководитель по
продажам(АSM) Криворожского филиала ИП “Кока-Кола Бевериджез Украина Лимитед” 20.12.2003-30.03.2005
специалист по работе с ключевыми заказчиками кф ип ККБУ 19.08.2002-19.12.2003 торговый представитель кф ип
ККБУ; 15.01.2002-12.08.2002 начальник планово-экономического отдела ООО'Электрозавод' 16.07.2001-14.01.2002
экономист ООО'Электрозавод'1995 - 2000 год окончил Киевский Национальный Экономический
Университет(криворожский филиал), факультет экономики и управления,специальность – экономика
предприятий.Тренинги: система управления «КОБРА»( Крушение Организационных Барьеров Разработка
Альтернатив ),” Обучение на рабочем месте, коучинг”,”Совещания по подведению итогов”,” Ситуационное
лидерство”,”Активация торговых точек”,” Целевой отбор персонала”,“Эффективное руководство торговыми
командами”. Вышеперечисленные тренинги пройденны мною в ИП “Кока-Кола Бевериджез Украина Лимитед”

https://jobs.ua/resume/krivoy_rog
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