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МЕНЕДЖЕР ПО РОДАЖАМ, 5 000 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Одеса

Вік: 43 роки
Режим роботи: повний робочий день
Категорії:

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Пользователь ПК,Word,Exel,Акцент 7,0. Знание языков- Русский
специалист, украинский разговорный, румынский разговорный, английский базовый. Хорошее чувство юмора,умение
найти подход к любому человеку. Личные
качества:Ответственность,исполнительность,пунктуальность,трудолюбие,общительность 2004-2005г Фирма "Союз-
Виктан"ликероводочная фирма. должность: Мерчендайзер. Обязанности: Контроль и выкладка товара, а также
контроль и учет остатков в торговых точках. Выкладка товара по стандартам фирмы. Оформление витрины. 2005-
2007г. Фирма "Геркулес"(продукция: п/фабрикаты, мороженое, молочная пр-ия) должность: Торговый представитель.
Обязанности: Расширение рынка сбыта на вверенной территории, ежедневное посещение торговых точек, заказ
товара и отслеживание продаж по каждой т.р.т.(карточка клиента).Выкладка в холодильных камерах и
дополнительных местах продажи. Расширение ассортимента по каждой т.р.т. Управление дебиторской
задолженностью. Улаживание конфликтных ситуаций. Выполнение еженедельных, а также ежемесячных
поставленных планов. Общение непосредственно по каждой т.р.т.как с продавцами, так и руководящими лицами.
Анализ рынка (ценообразование, сбор маркетинговой информации по конкурентам) 2007-2008г. Фирма "Геркулес"
должность; Супервайзер. Подбор , обучение и управление командой торговых представителей. Составление
еженедельных, а также ежемесячных планов. Отслеживание и контроль их выполнения, а также задач поставленных
от гл.филиала. Ежедневная работа с остатками на складе. Должностные обязанности: Проведение с клиентами
переговоров о сотрудничестве, оформление договоров, расширение рынка сбыта, управление дебиторской
задолженностью, ведение отчетной документации, сбор маркетинговой информации, 2008 ф-ма
"Океанморепродукт" (красная икра) Вип-менеджер. Работа с крупными сетями Контроль и выкладка продукции в
полном обьеме на витрины. Работа с остатками .Контроль работы промоутеров и мерчендайзеров. Ведение
переговоров о доп.местах продаж. Контроль дебиторской задолженности. Ротация сроков. Анализ и контроль цен по
каждой сети в отдельности. Сбор маркетинговой информации. по конкурентам. Презентация и дегустация
продукции.Менеджмент.Экономика и Управление бизнесом.Бизнес -тренинги:Розенберг Э.М. Техника продаж(10
шагов) Супервайзерский цикл: Контроль. Мотивация. Обучение
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