
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
ДИРЕКТОР ФИЛИАЛА

 22 січня
2017     Місто: Одеса

Вік: 46 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Керівництво

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Навыки компьютера-на уровне пользователя. Наличие водительских
прав категории В (отсутствие автомобиля) С 01.03.10 по 01.06.2013- Региональный Директор, руководитель отдела
продаж компании КСК. Оптовая продажа строительных смесей. Арт-директор компании КСК-Центр- праздничная
иллюминация -Запуск двух проектов с «нуля». - Разработка ценовой политики, рентабельности. - Планирование
рекламных кампаний и рекламного бюджета, реализация рекламных и маркетинговых мероприятий, оценка их
эффективности - Закупочная, транспортная, складская и распределительная логистика. - Контроль получения
заказов и отгрузками продукции. С 05.05.2008 по 05.02.2010 – руководитель отдела в компании «Квадротех».
Оптовая продажа электрооборудования. Новогодняя иллюминация. - Открытие отдела с “0”. - Формирование
надежных поставщиков, заключение дилерских договоров с ними. - Анализ конкурентов и создание прайс листа и
пресс релиза. - Закупка, продажа, логистика. - Подбор и обучение персонала. - Разработка систем мотивации -
Ведение документации и предоставление отчётности. - Разработка и контроль выполнения маркетинговых
мероприятий. Январь 2007 по 03.04.2008 – Директор рекламного отдела в «Газета по-одесски», ООО «Пресс-Цент-
Одесса». Рекламно-информационное издание (газета) - Формирование рекламного отдела. - Подбор и обучение
персонала - Управление коллективом 20 человек. - Экономический и финансовый анализ и отчетность, общий
анализ деятельности предприятия. - Планирование (в т.ч. бюджетирование). - Подготовка и распределение
рекламных материалов согласно заявок (верстка рекламных блоков). - Обеспечил выполнение плановых
показателей продаж и прибыли. - Проведение маркетинговых исследований. Мониторинг, анализ деятельности
конкурентов. - Подготовка пресс-релизов, прайсов, акций, рекламных текстов, слоганов. - Организация и проведения
выставок. - Сотрудничество с рекламными агентствами широкого профиля, СМИ. - Постоянное совершенствование
рабочего процесса и системы отчетности. С 25.05.06 по 01.12.06 – начальник отдела продаж в компании ООО
«Новопрофит». Эксклюзивный импортер Т/М «Yaming» в Украине. Светотехническая продукция. Организация (с
нуля) всех бизнес-процессов, связанных с деятельностью компании, в частности, разработка и внедрение стратегии
развития компании, бизнес-планирование, администрирование. - Формирование отдела продаж. - Создание ценовой
и корпоративной политики компании. - Подбор персонала и обучение, мотивация персонала. - Составление графика
работы менеджеров. - Маркетинговые мероприятия.. - Разработка систем отчетности. - Анализ продаж и
предоставление отчетностей. - формирование и работа с дилерской сетью в Украине (договора, ассортимент,
маркетинг). - аналитика закупки, закупка, логистика. - организация работы розничных торговых точек. С 19.07.04 по
25.05.06- Топ-менеджер, руководитель светотехнического направления в компании «Системотехника», реализация
электросветотехнического оборудования. Работа с VIP-клиентами1992- 1995г. ВПТУ № 17 Мореходное училище г.
Одесса 1998-2007 Одесский Национальный Морской Университет-заочное образование.Дополнительные навыки:
Тренинг «Работа с возражением», «Техника эффективных продаж», «Основы профессиональных продаж»
,«Ведение телефонных продаж», «Гештальт-процесс»-Коучинг.

https://jobs.ua/resume/odessa
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