
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ, РУКОВОДИТЕЛЬ ОТДЕЛА ПРОДАЖ, 6
000 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Київ

Вік: 44 роки
Режим роботи: повний робочий день
Категорії:

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Знание ПК на уровне «уверенный пользователь», работа с программами:
Word, Excel, Outlook Express, Internet, Microsoft Office, 1C Предприятие, CRM. Водительские права кат. А, В, С . Стаж
вождения 15 лет. Менеджер с 11.2011 по 08.2012 (9 месяцев) ООО Магдом (Оптовая торговля ковровыми
изделиями) Работа с национальными строительными супермаркетами Украины; Организация поставок, логистика и
транспорт; Работа с поставщиками; Документооборот. Специалист отдела продаж с 03.2011 по 11.2011 (8 месяцев)
ООО «Аскания-Пак» (Оптовая торговля упаковочными материалами) Поиск, привлечение клиентов; Планирование
продаж, увеличение объемов реализации; Анализ рынка и маркетинговые исследования; Консультация клиентов
компании; Анализ деятельности конкурентов и усиление конкурентоспособности предприятия; Ценообразование;
Наработка и увеличение клиентской базы, привлечение корпоративных клиентов; Подготовка необходимой
документации при взаимодействии с клиентом; Поддержание долгосрочных отношений с клиентами; Старший
менеджер по продажам с 01.2008 по 07.2009 (1 год) КУА 'ТЕКТ Эссет менеджмент' (Компания по управлению
активами, фондовый рынок) Привлечение денежных средств в управление компании; Работа по повышению
финансовой грамотности среди населения; Предоставление консультационных услуг потенциальным и
существующим клиентам по инвестиционным и пенсионным продуктам компании; Ведение коммерческих
переговоров с клиентами Компании (в том числе в регионах) с соответствующей документальной поддержкой; Поиск
проектов для инвестирования в различных отраслях экономики; Проведение открытых семинаров, участие в
конференциях и выставках; Развитие региональной сети продаж и поддержание существующей партнерской сети;
Разработка типовых договоров и схем продаж для региональных партнеров. Достижения: Существенное увеличение
объема денежных средств, привлеченных в управление компании; Повышение узнаваемости бренда; Увеличение
количества региональных партнеров; Эффективная система работы с региональными партнерами; Регулярное
проведение открытых семинаров ( до 100 человек). Менеджер, Руководитель отдела продаж с 04.2004 по 10.2007 (3
года) ООО Акротрейд (Производство и реализация продуктов глубокой заморозки.) Планирование, организация,
контроль работы отдела продаж; Привлечение новых клиентов, поддержка отношений с существующими клиентами;
Ведение переговоров и проведение презентаций; Осуществление продаж, заключение договоров; Ведение полной
отчетности о проделанной работы; Контроль дебиторской задолженности; Обучение персонала; Достижения:
Увеличение объемов продаж; Заключение долгосрочных контрактов и реализация схем: «Закупка» – «Переработка»
- «Реализация». Успешная реализация проектов по оказанию услуг, по переработке, Оптимизация системы работы с
дистрибьюторами. Менеджер по продажам с 08.2002 по 07.2004 (1 год) ООО «Фараон» (Оптовая торговля продуктов
питания) Увеличение объемов продаж; Поиск новых клиентов и поддержка клиентской базы; Контроль товарных
остатков в торговых точках; Взаиморасчеты.с 09.2004 по 06.2010 Украинская Инженерно-Педагогическая Академия,
Экономика предприятия, маркетинг и менеджмент, Артемовск.

https://jobs.ua/resume/kiev

	МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ, РУКОВОДИТЕЛЬ ОТДЕЛА ПРОДАЖ, 6 000 ГРН.
	Додаткова інформація


