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УПРАВЛЯЮЩИЙ ФИЛИАЛОМ, РОЗНИЧНОЙ СЕТЬЮ,
МАГАЗИНОМ, 900 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Київ

Вік: 57 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Керівництво

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Многолетний опыт в управлении, организации розничных продаж.
Двухлетний опыт в прямых продажах, дистрибьюции. ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЙ ОПЫТ 10.2010 по н.вр. г.
Днепропетровск, г.Киев ООО «Юникосметик», ООО «Интегра» (два структурных подразделения одной Компании)
Торговый представитель г.Киев – обслуживание салонов красоты, предоставление консультации по продукции,
организация семинаров. Национальный бренд-менеджер г.Днепропетровск - продвижение на рынке Украины
профессиональной косметики для волос ТМ KAARAL Италия 1. Поиск дистрибьюторов в регионах Украины. 2.
Проведение переговоров, заключение договоров, обучение торговых команд дистрибьюторов. 3. Выполнение плана
продаж по регионам. 4. Участие в мероприятиях направленных на продвижение бренда (выставки, региональные
семинары). Управляющий сети магазинов «Палитра» г.Днепропетровск, Киев (профессиональная косметика по
уходу за волосами) 1. Выполнение плана продаж, анализ конкурентной среды, проведение промо-Акций. 2.
Разработка стандартов обслуживания в магазинах сети, контроль их выполнения. Поиск и обучение персонала
магазинов. 3. Контроль подготовки разрешительных документов для открытия новых магазинов. Работа с
контролирующими органами. 09.2008 – 10.2010 ООО Частное предприятие «Развитие. Индустрия. Планирование.»
Исполнительный директор 1. Анализ рынка (продгруппа). Поиск потенциальных партнеров. Заключение договоров.
2. Управление ассортиментной политикой, ценообразованием. 04.2006 – 09.2008 ООО «АТБ-маркет» Начальник
отдела организации продаж центрального офиса 1. Разработка стандартов обслуживания в магазинах сети.
Организация и проведение проверок работы магазинов сети. Создание системы мотивации по результатам
проверок. 2. Создание в структуре службы инновационного отдела «с нуля». Создание бизнес-процессов по
организации продаж. 3. Развитие сети магазинов в регионах. 03.2004 – 04.2006 «АТБ-маркет» - управляющий
супермаркетаКиевский торгово-экономический университет, экономика предприятия2003 - 2004 - American English
Centre - английский (уровень средний высокий)
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