
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
МЕНЕДЖЕР, 2 000 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Харків

Вік: 44 роки
Режим роботи: повний робочий день
Категорії: Торгівля, продажі, закупівлі

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Знание техники продаж. Ведение и расширение клиентской базы.
Консультации и предоставление клиентам информации об условиях продаж и ассортименте продукции компании.
Телефонные переговоры, прием и обработка заказов. Контроль оформления документов.
Дополнительная&#61692;знание специфики рынка кабельно-проводниковой и электроосветительной продукции
информация:&#61692;опыт работы с корпоративными клиентами &#61692;Владение ПК – Знание операционных
систем и офисных пакетов: Microsoft Windows XP/7, MS Office,1C Word, Excel, Internet Explorer, Opera, Nero, Adobe
Photoshop, Acrobat Reader, ABBYY FineReader. (Знание оргтехники. Навыки работы с Интернетом. Навыки
оперативного поиска необходимой информации и ее последующей обработки. сеть Интернет) &#61692;английский
язык; украинский язык. &#61692; в 2009 году прошел курс обучения по программе«Основы компьютерной
грамотности. &#61692; семейное положение – холост, детей нет. Мотив поискановой работы:финансовое
благополучие. Родился: 13 декабря 1979 г. г. Харьков Домашний адрес: г. Харьков,ул. Ак. Проскуры 5В, кв.38
Телефон: 050-213-59-32E-mail: sublimity13@mail.ru Образование: 1998-2003 г. г – Харьковский Социально-
Экономический институт. Социология. Цель: получение работы с объективной заработной платой Опыт работы:
09.2004 – 05.2008Менеджер отдела оптовых продаж компании «ООО НПФЭлтэк»,г.Харьков Специализация:
Оптовая торговля Кабельно-проводниковой и электроосветительной продукцией. Основные обязанности: • оптовые
и розничные продажи • заключение договоров • выезд на объект для работы с заказчиком. • Организация и контроль
доставки и отгрузки продукции • оформление первичных бухгалтерских документов • формирование заказа по
результатам отслеживания продаж и остатков продукции на складе • проведение переговоров с поставщиками и
поиск новых • изучение рынка кабельно-проводниковой и электроосветительной продукции в Харькове и в Украине,
исследование конкурентов. Результаты деятельности: • увеличение прибыли компании за счет увеличения продаж и
повышения уровня отношений с клиентами и поставщиками. • увеличение доли реализации товаров путем
непосредственного личного взаимодействия с клиентами. Компания "Астер" 2010-2011г. Системы водоснабжения и
отопления Магазин итальянского света "Ореол" 2011-2012г.
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