
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
РУКОВОДИТЕЛЬСЕТИ. ОПЕРАЦИОННЫЙ ДИРЕКТОР. ДИРЕКТОР ПО
ПРОДАЖАМ., 15 000 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Дніпро

Вік: 55 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії:

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  Профессиональные знания: • Знания в области организации и
управления деятельностью торгового предприятия, управления магазинами различного формата, торговым
процессом; • опыт организации работы объектов торговли с нулевого цикла; • организация торгового процесса для
достижения максимальных результатов; • создание команды (подбор, адаптация, обучение, мотивация
персонала);анализ продаж; • учет и контроль за товарно-материальными ценностями; • ведение первичной
бухгалтерской документации; • решение кадровых вопросов по формированию штата, управлению и обучению
персонала; • руководство бесперебойным торговым процессом; • взаимодействие с государственными
контролирующими органами. Деловые качества: • Аналитический склад ума, системный подход к решению
вопросов, порядочность, коммуникабельность, аккуратность в работе, внимательность. • Обладаю высокой
устойчивостью к стрессам, развитой интуицией. • Рассматриваю переезд в другой регион. • Готова к командировкам,
ненормированному рабочему дню • Наличие водительских прав кат. «В» и личного автомобиля. сенятбрь 2011-
сентябрь 2012 ООО «РББ Груп» (сеть магазинов «Плюс». 42 магазина)- заместитель ген. директора по подажам. В
связи с закрытием предприятия. • Анализ финансово-экономических показателей деятельности розничной сети:
объемы продаж, маржинальный доход, прибыльность по каждой товарной категории и т.д. • Развитие (открытие)
сети магазинов в Днепропетровской и Запорожской обл. • Планирование бюджета сети; АВС анализ ассортимента;
управления продажами; совершенствование управления сетью. • Разработка новых мотивационных программ для
персонала торговой сети. • Проведение еженедельных совещаний с руководством подразделений. • Контроль над
маркетинговыми мероприятиями в сети супермаркетов. • Разработка, внедрение и контроль над соблюдением
стандартов сети. март 2010- август 2011 ООО «Украинский Ритейл» (сеть магазинов «Брусниця»)- заместитель
операционного директора • Обеспечение бесперебойной работы вверенных магазинов в соответствии со
стандартами компании, увеличение товарооборота магазинов, минимизация потерь магазинов. • Подбор персонала
на регионы. • Открытие/ закрытие новых магазинов. • Анализ ассортимента; управления продажами. • Начисление
заработной платы. октябрь 2009- март 2010 ООО «Украинский Ритейл» (сеть магазинов «Брусниця») управляющий
магазином • Организация процесса открытия супермаркета, осуществление заказов, контроль поставок и наличия
товара. • Планирование продаж. • Контроль над товарными остатками. • Инвентаризация товарных остатков. •
Решение вопросов с контролирующими и проверяющими органами. • Подбор и обучение персонала. ноябрь 2007-
октябрь 2009 ПО «РТЦ» (сеть магазинов «Варус-экспрес»)- управляющий магазином • Организация процесса
открытия супермаркета, осуществление заказов, контроль поставок и наличия товара. • Планирование продаж. •
Контроль над товарными остатками. • Инвентаризация товарных остатков. • Решение вопросов с контролирующими
и проверяющими органами. • Подбор и обучение персонала. март 2007- ноябрь 2007 ООО «Юбитрейд» (сеть
магазинов «Пан»)- управляющий магазином Октябрь 2006 – февраль 2007 ООО «НВ Трейд» - заместитель
управляющего магазином Апрель 2002 – июль 2006 ООО «Фоззи Ост»- Руководитель отдела товарного учета.2003 -
2008 г.г. ПГАСиА. Факультет: экономика предприятия. 1986 - 1988 г.г. СПТУ №54. Специальность:портной верхней
одежды.Тренинги: "Тайм менеджмент". "Умные задачи умным людям". "Работа с персонало". "Руководитель
супермаркета".

https://jobs.ua/resume/dnepr
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