
Ваш надійний партнер в пошуку роботи та підборі персоналу
  

 
МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ, 8 000 ГРН.

 22 січня
2017     Місто: Київ

Вік: 48 років
Режим роботи: повний робочий день
Категорії:

Додаткова інформація
Особисті якості, хобі, захоплення, навички:  • Долгосрочный опыт работы с отечественными и зарубежными
компаниями; • Опыт продаж с ориентацией на получение конечного результата; • Профессионал с большим
практическим опытом успешных продаж и взаимоотношений с клиентами; • Наличие лидерских и управленческих
навыков, что подтверждено успешным развитием карьеры. Бренд-менеджер январь 2012 - настоящее время (11
мес) ООО 'Сотел' до 20 сотрудников Электроника и электротехника (оптовая торговля аксессуарами к
аудио/видео/компьютерной/фото технике. Официальный представитель на Украине торговых марок
VIVANCO(Aircoustic, Bazoo, Teccus, Titan)-Германия; ROBITON - Россия; Sonorous – Турция) ФУНКЦИОНАЛЬНЫЕ
ОБЯЗАННОСТИ: • Активный поиск новых потенциальных клиентов; • Введение нового бренда на рынок Украины; •
Маркетинговое исследование рынка конкурентов с аналогичной продукцией; • Определение основных каналов
продаж и приоритетных регионов по каждой из категорий продукции; • Подготовка презентации, коммерческих
предложений, ценообразование; • Непосредственно продажная деятельность: общение с клиентами в телефонном
режиме, электронная рассылка презентации, выявление потребности, в случае заинтересованности в продукции
компании, договорённость о личной встречи (командировка); • На основании информации полученной на встречах с
потенциальными клиентами - формирование прогноза закупок для формирования склада продукции; • Работа с
крупными заказчиками: Фотос, Сокол, Техноточка, Новостар, Перестройка, дилеры в крупных мебельных салонах и
др.; • Контроль доставки товара; • Ведение рабочей и еженедельной отчётной документации; • Контроль
дебиторской задолженности; ДОСТИЖЕНИЯ: • Успешное продвижение товара компании; • Успешное выполнение
обязанностей в период испытательного срока, выполнение поставленных задач и плана продаж; Февраль 2011 -
сентябрь 2011 (7 мес) ООО 'ДПА' - ведущая полиграфическая компания на рынке Украины (http://www.dpa.com.ua)
от 100 сотрудников ФУНКЦИОНАЛЬНЫЕ ОБЯЗАННОСТИ: • Активный поиск новых потенциальных клиентов на
территории Украины и России; • Холодные звонки, выезд к клиенту, передача образцов продукции, презентация
продукции компании, выяснение потребностей, получения данных для расчёта стоимости; ведение деловых
переговоров и переписки, участие в выставках, • Подготовка коммерческих предложений; • Утверждение стоимости
заказа с клиентом; • Подготовка и согласование договоров, счетов, актов сверок; • Согласование заказа в
соответствии с его потребностями; • Формирование технического задания по запросу клиента; • Организация
проведения пуско-наладочных работ; • Размещение заказа на производство и контроль сроков производства; •
Постоянное отслеживание работы на всех участках производства;. • Контроль доставки товара клиенту; •
Сопровождение клиента на всех этапах сотрудничества; • Работа с возражениями, решение вопросов связанных с
возвратом некачественной продукции; • Контроль оплаты; • Работа с крупными заказчиками ООО 'ЭФКО', «Нестле
Россия», 'Ангстрем', ЗАО 'ДКПК', '1-ая Макаронная компания', 'ЖАКО' и др. • Предоставление отчёта руководителю о
проделанной работе (статистика, аналитика); ДОСТИЖЕНИЯ: • Успешное продвижение товара компании (новые
виды упаковки);Киевский национальный университет строительства и архитектуры (Киев, Украина) Год окончания
1999 Подъёмно-транспортные, строительные, дорожные машины и оборудование Специальность - инженер
(стационар) диплом высшего образования Киевский индустриальный техникум (Киев, Украина) Год окончания 1994
Факультет Строительно-монтажное оборудование, Специальность - механик (стационар) диплом средне-
технического образования
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