
Ваш надежный партнер в поиске работы и подборе персонала
  

 
 РУКОВОДИТЕЛЬ ОТДЕЛА ПРОДАЖ, 20 000 ГРН.

 3 декабря 2020    Город: Харьков

Возраст: 49 лет
Режим работы: полный рабочий день
Категории: Руководство, Торговля, продажи, закупки

 Состою в браке      Есть дети      Готова к командировкам     

Опыт работы

руководитель отдела продаж
Название компании скрыто (дистрибьюция), Харьков
08.2008 − По настоящее время (16 лет 8 месяцев)

Обязанности:

Должность : Начальник торгового отдела ( Помощник директора)

Обязанности :

Управление командой торговых представителей и мерчендайзеров ( построение целей и задач , сторчек и аудт
)
Проведение переговоров, заключение договоров с поставщиками (заводами)
Анализ и прогнозирование продаж;
Формирование планов по ключевым показателем ;

Составление и контроль плана закупок/ продаж ;

Проведение переговоров с национальными и региональными сетями;
Документооборот (первичная документация акты сверок, счета, акты выполненных работ, взаимозачеты,
договора о сотрудничестве, протоколы разногласий);
Планирование и анализ продаж, мониторинг рынка и ценовой политики, составление планограмм, согласно
категории торговой точки;
Отслеживание контроль дебиторской задолженности клиентов;
Маркетинг ( планирование акций, дегустаций, размещение доп. мест в ТТ, стоек )

Поиск и отбор персонала , проведение собеседований тестирований , наем сотрудников. Введение в
должность и адаптация;

Разработка мотивационной системы ;

Систематическое проведение тренингов по обучению торговой команд
Построение торговой команды с «нуля»;

Я активна и нацелена на результат. Опыт работы на руководящей должности 11 лет

Количество подчиненных ( прямое подчинение): 6 человек

Образование

ХДПУ Г.С.Сковороди (Харьков)
Специальность: психологія
полное высшее, 09.1992 − 06.1998 (5 лет 9 месяцев)

https://jobs.ua/rus/resume/kharkov


•

•
•

•

Дополнительное образование
 2019г. ( 80акад часов) Серия тренингов «Особенности продаж страховых продуктов. LIFE страхование». Тренер –

Ирина Певная
 2017 г ( 25 акад часов ) Тренинг « Школа Бизнес Тренера» Тренер – Ирина Головнева
 2017( 105 акад часов) Центр управленческого консалтинга « София» Авторская школа менеджеров по персоналу

«HR-GENERALIST», Тренер- Елена Мостовая
  2004 ( 20 акад часов ) Тренинг «Управление персоналом. Планирование , подбор и аттестация персонала.

Последнее

Дополнительная информация
Знание компьютера, программ:  Владение ПК на уровне пользователя ( MS Offеse, Internet, 1 C ) ;
Личные качества, хобби, увлечения, навыки:  Права категории В имею автомобиль
Цель поиска работы, пожелания к месту работы:  Планирую на новом месте работы иметь возможность реализации
своего потенциала, максимально быть полезной компании, вместе с коллективом идти к поставленным задачам.
Хочу иметь возможность профессионального и картерного роста
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