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Мороз Евгений
МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ

 7 июня
2021     Город: Киев

Возраст: 37 лет
Режим работы: полный рабочий день
Категории: IT, WEB специалисты, Офисный персонал, Торговля, продажи, закупки

Войдите или зарегистрируйтесь на сайте как работодатель, чтобы видеть контактную информацию.
Описание

Мороз Евгений Владимирович

Менеджер по продажам

Повна зайнятість.

Вік: 33 роки

Місто: Київ

Досвід роботи

Менеджер по продажам

з 08.2020 по нині (7 місяців)
ТОВ Верометал, Київ (Розничная торговля электротехнической продукцией, освещение)

Консультация клиентов
Комплексные продажи
Выполнение поставленных задач
Повышение уровня продаж

Менеджер по продажам

з 07.2019 по 08.2020 (1 рік 1 місяць)
Грін Пауер Євроелектрик Україна, м. Київ (Розничная торговля электротехнической продукцией)

Консультация клиентов
Комплексные продажи
Выполнение плана продаж
Выполнение поставленных задач

Менеджер з продажу

з 06.2018 по 07.2019 (1 рік 1 місяць)
Ledmark, Київ (Інтернет магазин)

•работа с заявками на сайте;
•входящие звонки;
•консультирование по продукту;
•комплексные продажи;
•поиск и привлечение новых клиентов;
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•"холодные звонки" ;
•поддержка и развитие отношений с уже существующими •клиентами;
•оперативное решение проблем, возникающих в процессе •обслуживания клиентов;

Продавец-консультант

з 05.2017 по 06.2018 (1 рік 1 місяць)
Элкор, Киев (Оптово-розничная торговля кабельно-проводниковой продукции,низковольтной коммутационной
аппаратурой, электрофурнитура, светодиодное освещение.)

предоставлять консультации покупателям;
осуществлять комплексный подбор и выкладку товара

Торговый представитель

з 08.2016 по 04.2017 (8 місяців)
Horoz Украина, Киев (Торговля оптовая / Дистрибуция / Импорт-экспорт)

Служебные обязанности:
• развитие новой территории в рамках расширения бизнеса компа-нии (г. Киев);
• анализ потенциала территории;
• разработка маршрутов;
• налаживание контактов и деловых связей с новыми клиентами;
• выстраивание стабильной работы с клиентами (прием заказов, обеспечение продукцией, контроль за доставкой
заказов);
• регулярное ознакомление с новинками, акциями, спецпредложе-ниями;
• оперативное решение проблем, возникающих в процессе обслуживания клиентов;
• создание и совершенствование системы отчетности;
• работа в базе 1С.

Достижения:
• открытие и налаживание стабильной работы с 26 торговыми точ-ками;
• повышение уровня продаж на 30%.

Старший смены, оператор слоттера, машинист гофроагрегата

з 06.2004 по 07.2016 (12 років 1 місяць)
ООО Кристалл-99, Константиновка (производство гофрокартона и гофроупаковки)

Служебные обязанности:
• планирование работы операторов смены;
• обучение новых сотрудников, повышение квалификации уже работающих;
• контроль за качеством работы сотрудников, оперативное решение производственных вопросов;
• контроль качества производимой продукции;
• обеспечение бесперебойного функционирования оборудования для производства гофрокартона.

Освіта

Краматорский экономико-гуманитарный институт

Гуманитарный факультет, кафедра психологии Квалификация: Практический психолог в сфере производства,
Краматорск
Вища, з 09.2006 по 07.2011 (4 роки 10 місяців)

Знання мов

Російська ─ вільно
Українська ─ вільно

ЛИЧНЫЕ КАЧЕСТВА: Ответственность, пунктуальность, целеустремлённость, решительность, способность к
обучению.
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