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Климчук Дмитрий

РУКОВОДИТЕЛЬ ОТДЕЛА ПРОДАЖ, КОММЕРЧЕСКИЙ ДИРЕКТОР, 50
000 ГРН.

 29 ноября
2022     Город: Киев

Возраст: 34 года
Режим работы: полный рабочий день
Категории: Руководство, Торговля, продажи, закупки, Другие предложения

 Состою в браке      Есть дети    

Войдите или зарегистрируйтесь на сайте как работодатель, чтобы видеть контактную информацию.
Опыт работы

коммерческий директор
RAINBOW CLOTHES (оптовые продажи B2B), Киев
12.2020 − 10.2022 (1 год 10 месяцев)

Обязанности:

Обов'язки:
складання планів продажу та контроль їх виконання;
ведення фінансово-господарської діяльності;
контроль дебіторської заборгованості;
керівництво торговою командою;
підбір, навчання, атестація персоналу; розробка системи мотивації;
проведення переговорів із ключовими клієнтами;
пошук нових клієнтів та робота з існуючими торговими точками;
проведення презентацій продукції.
Досягнення :
Приріст нових клієнтів за перший рік становив 300%
Збільшив середній чек на 40%
Підключив 4 великі мережі магазинів, які стали лояльними клієнтами

 Есть рекомендации с данного места работы

заведующий
отделом
Эпицентр К (продажи B2C), Киев
06.2014 − 11.2020 (6 лет 5 месяцев)

Обязанности:

Обов'язки:

-здійснювати оперативне керівництво колективом відділу;

-організовувати та контролювати процеси розміщення та викладення товарів, оформлення вітрин та стендів;
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•

контролювати дотримання асортиментної політики у рамках конкретних товарних категорій відділу "Сад та город"; 

визначати товарні залишки, контролювати своєчасне замовлення товарів, переміщенням та проведенням
інвентаризації; 

аналізувати обсяги продажу та прибутковості за кожною товарною категорією;

складати необхідну звітність щодо роботи відділу.

 Есть рекомендации с данного места работы

Образование

ЛПК ЛНАУ (Луганск)
Специальность: Инженер газовых сетей
средне-специальное, 09.2006 − 05.2009 (2 года 7 месяцев)

Дополнительное образование
 Этапы продаж,управление персоналом,эмоциональный интелект,тактический менеджмент,технологии

лидерства,управление временем.С 2018 по 2021

Знание языков
Английский - Ниже среднего, Украинский - Профессиональный (эксперт), Русский - Профессиональный (эксперт)

Дополнительная информация
Знание компьютера, программ:  Microsoft Office,1Ссвободно владею
Личные качества, хобби, увлечения, навыки:  Системное мышление Нацеленность на результат Способность
быстро принимать решения Креативность Склонность к самоанализу Честность Коммуникабельность, умение
выстроить систему деловых коммуникации Чувство юмора Лидерство Умение отстаивать свою точку зрения
Ответственность Умение работать с информацией Хобби путешествия, футбол, рыбалка.
Цель поиска работы, пожелания к месту работы:  Карьерный рост, развитие, быть полезным. График с 9 до 18, сб.
вс. выходной, амбициозная и веселая команда, лидерство в сфере работы компании.
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