
Ваш надежный партнер в поиске работы и подборе персонала
  

 
Сизов Владислав

 КОМЕРЦІЙНИЙ ДИРЕКТОР, 60 000 ГРН.
 20 октября    Город: Львов

Возраст: 48 лет
Режим работы: полный рабочий день, свободный график работы, удаленная работа
Категории: Руководство, Торговля, продажи, закупки

 Готов к командировкам     

Войдите или зарегистрируйтесь на сайте как работодатель, чтобы видеть контактную информацию.
Опыт работы

Бізнес консалтинг, e-commerce
Самозайнята особа (бізнес консалтинг, e-commerce), Львов
02.2024 − 09.2025 (1 год 7 месяцев)

Обязанности:

Бізнес консалтинг, e-commerce

Директор підприємства
YANKA (торгівля B2C брендовим одягом), Львов
03.2012 − 09.2023 (11 лет 6 месяцев)

Обязанности:

Директор: операційний директор, комерційний директор, фінансовий аналітик 
• стратегічне планування розвитку компанії та прийняття управлінських рішень 

• розробка та впровадження ефективної бізнес-моделі та системи управління 

• керування операційною, фінансовою та комерційною діяльністю 

• оптимізація бізнес-процесів і витрат, підвищення операційної ефективності 

• впровадження системи звітності (бюджетування, cash flow, p&l, balance) 

• аналіз фінансових показників та управління фінансовими потоками 

• розробка та реалізація комерційної та маркетингової стратегії 

• побудова, навчання та мотивація команди співробітників 

• розвиток напрямку електронної комерції (e-commerce) 

• розробка сайту, таргетована реклама, SEO-оптимізація, SMM 

• робота з соціальними мережами

Директор підприємства
АВ-ЛЮКС (торгівля B2C та B2B ПВХ вікон та дверей), Львов
04.2006 − 12.2011 (5 лет 7 месяцев)

Обязанности:

Директор: операційний директор, комерційний директор, фінансовий аналітик 
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• визначення стратегічних напрямів розвитку компанії та організація їх реалізації 

• побудова ефективної структури управлінняб розподіл обов’язків 

• координація операційної, комерційної та фінансової діяльності підприємства 

• організація логістичних і збутових процесів 

• контроль виконання планів продажів, бюджетів, KPI 

• управління фінансовими потоками, контроль витрат, бюджетовання 

• впровадження управлінського обліку й звітності (cash flow, p&l, balance) 

• організація системи продажів у сегментах B2C та B2B 

• формування цінової політики та комерційних умов для клієнтів 

• проведення переговорів із постачальниками та ключовими клієнтами 

• створення ефективної команди та забезпечення її професійного розвитку 

• розробка та впровадження маркетингової стратегії

Керівник відділу продажу
ЄВРОФАСАД (торгівля B2B матеріалами для ПВХ вікон), Львов
11.2003 − 03.2006 (2 года 3 месяца)

Обязанности:

Керівник відділу продажу 

• організація та управління роботою відділу продажу 

• аналіз ринку та конкурентного середовища 

• розробка та реалізація стратегії продажів 

• планування та контроль виконання KPI відділу 

• проведення переговорів з ключовими клієнтами 

• формування та розвиток команди менеджерів з продажу 

• ведення перемовин с ключовими клієнтами 

• стабільне виконання плану продаж відділом 

• розширення ринку збуту

Образование

Національний університет “Львівська політехніка” (Львов)
Специальность: факультет САПР, спеціальність “Комп’ютерні науки”
полное высшее, 09.2004 − 05.2008 (3 года 7 месяцев)

Львівський обласний навчальний центр Міністерства статистики України (Львов)
Специальность: бухгалтер-економіст промислових підприємств
средне-специальное, 09.1998 − 05.1999 (7 месяцев)

Знание языков
Украинский - Профессиональный (эксперт), Английский - Средний

Дополнительная информация
Знание компьютера, программ:  • Впевнене володіння ПК, CRM, 1С, MS Office • Інструменти e-commerce, CMS, SEO,
SMM, Meta Ads, Google Ads, Google Analytics
Личные качества, хобби, увлечения, навыки:  • Лідерські якості • Управлінські здібності • Організаторські здібності •



Стратегічне мислення • Аналітичне мислення • Критичне мислення • Орієнтація на результат • Комунікабельність •
Стресостійкість • Ініціативність • Порядність та чесність • Гнучкість та адаптивність • Швидке засвоєння нових знань •
Професійний розвиток • Посвідчення водія категорія B


	КОМЕРЦІЙНИЙ ДИРЕКТОР, 60 000 ГРН.
	Опыт работы
	Образование
	Знание языков
	Дополнительная информация


