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Ваш надежный помощник

 

Менеджер по продажам недвижимости, 40000 грн.
 

Харьков,  
 

Компания: "СТРОЙ СІТІ ДЕВЕЛОПМЕНТ"
Рубрики:
 

Недвижимость и страхование, Строительство, архитектура, Торговля, продажи, закупки

Пожелания к сотруднику
 

Образование: полное высшее
Опыт работы: от двух лет

График работы: полный рабочий
день

Описание вакансии
 

ООО "СТРОЙ СІТІ ДЕВЕЛОПМЕНТ" приглашает в свою команду МЕНЕДЖЕРА ПО ПРОДАЖАМ!!!

Мы являемся стабильной девелоперской Компанией и стремительно развиваемся на рынке недвижимости.

Мы строим инновационные многофункциональные комплексы внедряя принципы eco-френдли. Наши проекты: ЖК
ВЕНСКИИЙ ДОМ, ПАРКОВЫИЙ КВАРТАЛ, DIXIE, IT park Manufactura, URBAN CITY, URBAN ONE, ЖК ПРЕМИУМ-КЛАССА
«HIGH HILLS» в г. Харькове, ЖК ПРЕМИУМ-КЛАССА «CRYSTAL HOUSE» и ЖК «ГОЛОСЕЕВСКАЯ ДОЛИНА» в г. Киеве.

Что мы Вам предлагаем:

Гарантированный стабильный доход!: в первый месяц работы заработная плата составит 10 000 грн.; со второго
месяца работы — ставка 10 000 грн. + % от каждой сделки!
Скидки на покупку недвижимости с максимальными преимуществами.
Системное обучение и повышение профессионального уровня за счет Компании. Возможность реализовать свои
амбиции и занять должность менеджер по продажам VIP объектов недвижимости (VIP-менеджера) с существенной
возможностью заработать до 40 000 грн.
Необходимые ресурсы в организации Вашей работы: оборудованное рабочее место, СRM — систему, Битрикс,
корпоративную мобильную связь, внутреннюю обширную базу клиентов.
Поддержку профессиональной службы маркетинга и рекламы.
При необходимости, есть возможность работать дистанционно с СRM -системой.
Современный комфортный офис в центральной части города, в помещении клуба «Мисто» (ул. Клочковская 190-а), с
оборудованной кухней, чаем, кофе за счет Компании.
Корпоративные мероприятия (отмечаем праздники, ездим на природу.........).
Кроме того, официальное оформление, оплачиваемые отпуск 24 дня и больничные листы.
График работы с 9:00 до 18:00 с понедельника по пятницу, суббота — если есть показы.

Чем Вам предстоит заниматься:

Совершать около 50 звонков в день (из них 15 — новые клиенты — необходимо установить контакт, предложить
варианты недвижимости, презентовать выбранный объект, пригласить на просмотр; 35 — клиенты, которые уже ведет
менеджер — коммуникации по ранее обсуждаемым объектам, по новым предложениям).
Совершать 3−4 показа объектов в день, сопровождать клиента по объекту, работать с возражениями.
Вести CRM — систему — записывать суть общения/звонка с клиентом, какие были возражения и пр.
Сопровождать клиентов до сделки (оформление документации, коммуникации с клиентом — содействовать клиенту в
оформлении необходимой для него документации).

Наши требования к Вам:

Владение навыками и техниками продаж в секторе недвижимости (опыт работы риелтором — будет преимуществом).
Свободное владение CRM, Битрикс.
Знание английского языка будет преимуществом.
Умение работать с возражениями, манипуляциями, неконструктивной критикой, агрессией. Находить взаимовыгодные
компромисы, которые сохраняют баланс между интересами Компании и клиента.
Высшее образование.
Системное проходжение тренингов: «Ведение переговоров», «Работа с возражениями», «Техники продаж», «Кака
удержать клиента»… — обязательное условие.

https://jobs.ua/rus/vacancy/real_estate_insurance
https://jobs.ua/rus/vacancy/building_architecture
https://jobs.ua/rus/vacancy/trade_sales_purchase


Более подробно о нас Вы можете узнать на нашем сайте https://stroycity.com.ua/

Работая у нас, Вы приобретете не только интересную работу, бесценный опыт, достойную зарплату, толерантных коллег и
руководителей, но и позитивные эмоции :):):)

Если Вас заинтересовала наша вакансия, Ваш опыт и квалификация соответствуют нашим требованиям присылайте своё
резюме на email: m.jaritenko@stroycity.com.ua

Отправляя резюме, Вы даете согласие на обработку персональных данных в рамках действующего законодательства
Украины.

Cрок рассмотрения резюме — 5 рабочих дней.

Отсутствие ответа в течение 5 рабочих дней означает, что мы ознакомились с Вашим резюме, но, к сожалению, на сегодня в
Компании нет вакансий, соответствующих Вашей квалификации и пожеланиям.

В случае открытия соответствующей вакансии, мы предложим Вам ее для рассмотрения.

Контактная информация
 

Сайт: https://stroycity.com.ua/
 

Адрес: Харків, вул.Клочківська, б.190-А
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