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Ваш надежный помощник

 

Менеджер з продажу
 

Тернополь,  
 

Компания: МВ Стеллар
Рубрики:
 

Торговля, продажи, закупки, Офисный
персонал

Пожелания к сотруднику
 

Образование: полное высшее
Опыт работы: от года

График работы: полный рабочий
день

Описание вакансии
 

Міжнародна логістична компанія з майже 30-річним досвідом у сфері перевезення харчових продуктів та
небезпечних вантажів запрошує на роботу менеджера з транспортно експедиційної діяльності:

Ваші основні обов’язки:

1. Здійснювати та організовувати пошук клієнтів на різних платформах (DELLA, Ларда, інші платформи в інтернеті);
2. Обслуговувати заявки та пропозиції клієнтів;
3. Здійснювати постійний моніторинг ринку перевезень вантажів, на доставці котрих спеціалізується компанія;
4. Здійснювати контроль виконання замовлення протягом всього процесу виконання перевезення (авізації, диспозиції,

оформлення документів для розмитнення);
5. Здійснювати контроль за документальним оформленням рейсів (заявки, документообіг, рахунки, тощо);
6. Здійснювати контроль кредиторської та дебіторської заборгованості по закріплених за ним клієнтами;
7. Здійснювати розрахунок комерційної та тендерної пропозицій;
8. Вести договірні відносини з клієнтами;

Чому у нас вигідно працювати:

1. Офіційне працевлаштування;
2. Підтримка та адаптація на всіх етапах розвитку;
3. Можливість розвиватись і просуватися по кар'єрних сходах;
4. Компанія, що активно розвивається на міжнародному напрямку, постійно поповнюючи власний автопарк;
5. Компанія, в котрій вчасно виплачують заробітню плату, оскільки бізнес-процеси прив’язані до доллара.
6. Усі необхідні для роботи знання зібрані в зручні формати: хочеш — відео, хочеш — книги, хочеш — тренінг. Більше

знаєш — більше заробляєш.
7. Оплачувані відпустки та лікарняні;
8. Графік роботи пн-пт з 09:00 до 18:00;

Вимоги:

Освіта вища профільна, бажано також додаткове навчання у сфері продажів, комунікації, лідерства тощо;

Вміти виявляти потребу клієнта;

досвід продажів В2В (бажано);

Знання англійської або польської мови (обов'язково);

Знання методів планування, обліку й аналізу автомобільних перевезень (буде пріоритетом);

Якщо ви хочете працювати в чудовому колективі з адекватними керівниками, отримувати гідну заробітну плату
(вище ринкової) та мати можливість професійного та кар'єрного росту надсилайте ваше резюме і ми вам
зателефонуємо.

Контактная информация
 

https://jobs.ua/rus/vacancy/trade_sales_purchase
https://jobs.ua/rus/vacancy/office_personnel


Телефон: +38 (050) 337-81-05
 
 

Контактное лицо: ФедашОльгаІгорівна
 

Адрес: вул. Гріга, 3
 


	Менеджер з продажу

