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Ваш надежный помощник

 

Менеджер з продажу електромобілів
 

Киев,  24 марта
 

Компания: ТОВ «Атлант Моторз Харків» ТОВ «Атлант Моторз»  (https://jobs.ua/company/id/47362) (Все
вакансии)

Рубрики:
 

Торговля, продажи, закупки

Пожелания к сотруднику
 

Образование: полное высшее
Опыт работы: обязателен

График работы: полный рабочий
день

Описание вакансии
 

Компанія «АТЛАНТ МОТОРЗ ЕНЕРДЖІ» запрошує на роботу МЕНЕДЖЕРА З ПРОДАЖУ ЕЛЕКТРОМОБІЛІВ.

Наша Компанія імпортує велику кількість електромобілів до України, які ми продаємо по опту та у роздріб.

У зв’язку з розширенням Компанії, нам потрібні справжні шанувальники своєї справи – люди, які мають гарні навички з
продажу автомобілів і насправді закохані у свою справу!

Що ми бажаємо бачити у кандидаті?

Активну командну людину, яка вміє та любить спілкуватися
Яка має внутрішню мотивацію зростати та досягати
Досвід у продажах автомобілів (робота в офіційній мережі будь-якого бренду буде значною перевагою!)
Яка любить автомобілі та розуміє технічну будову автомобіля
Має знання автомобільного ринку, та може легко порівнювати моделі між собою
Бажання навчатися новому, вдосконалювати свої навички
Має вищу освіту
Має посвідчення водія та реальний досвід водіння
Має грамотну мову
Стресостійкість, відповідальність, націленість на результат
Працездатність, доброзичливість, вихованість.

Прохання надсилати резюме з фотографією.

Що ми пропонуємо?

Безкоштовне навчання у команді професіоналів з 20 річним досвідом, щоб ще краще вдосконалити свої навички
комунікацій та продажів на етапі стажування
Можливість продавати сучасні та супер-технологічні електромобілі відомих брендів
Стабільний оклад + гарна бонусна частина заробітної плати
Налаштовані бізнес-процеси
Доступ до будь-якої інформації стосовно електромобілів
Комфортні умови праці в автосалоні
Робота у доброзичливій команді, яка націлена на збільшення продажів та якості клієнтського сервісу
Корпоративний мобільний зв'язок

Чим треба бути займатися?

Якісне проведення консультацій та здійснення продажу нових електромобілів
Здійснення продажу крос-продукту: аксесуари, кредитні та страхові продукти
Проводити тестові поїздки з клієнтами
Укладати угоди та контролювати оплату
Супроводжувати весь документообіг, пов’язаним з продажем автомобілів
Вести воронку продажу (повторні дзвінки потенційним та наявним клієнтам)
Працювати за комп’ютером (1С, MS Office, спеціалізовані програми)
Грамотно спілкуватися з клієнтами у месенджерах і соцмережах

https://jobs.ua/rus/company/id/47362
https://jobs.ua/rus/company/id/47362#all_company_vacancys
https://jobs.ua/rus/vacancy/trade_sales_purchase


Зручне місцезнаходження:

Автосалон: Лівий берег Дніпра, Проспект Миколи Бажана, 1-Л Дарницький р-н (поруч  станція метро Осокорки)

Автосалон: (Правий берег Дніпра) (20 хвилин від ст. метро Житомирська, ст. метро Голосіївська) Софіївська Борщагівка
вул..Микільська, 51

atlantenergy.com.ua/

Контактная информация
 

Телефон: +38 (068) 609-87-27
 
 

Контактное лицо: Вікторія
 

Сайт: https://atlantenergy.com.ua/
 

Адрес:
Київська область с. Софіївська
Борщагівка
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