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Ваш надійний помічник

 

Територіальний менеджер
 

Харків,  
 

Компанія: Грона
Рубрики:
 

Торгівля, продажі,
закупівлі

Побажання до співробітника
 

Освіта: не має значення
Досвід роботи: не вимагається

Графік роботи: повний робочий
день

Опис
вакансії
 

ТОВ фірма 'ГРОНА' — одна з найбільших кондитерських компаній України. Ми вже понад 27 років займаємося
виготовленням смачного печива. Експорт продукції відбувається більш як у 44 країни світу, а дистрибуція по всій
Україні. Наша команда неодноразово приймала участь у міжнародних виставках та дегустаційних конкурсах.  В
результаті отримувала перемоги в номінаціях різного роду.  

Але ми розвиваємо не тільки виробництво, а й персонал. Всі наші працівники періодично проходять зовнішнє та
внутрішнє навчання. 

Компанія сертифікована за наступними Стандартами: ISO 9001:2015, ISO 22000 та  FSSC 22000.

Місце роботи - Київська обл., м. Сквира.

Посилання на наш сайт - www.grona.ua/uk 

Компанія пропонує:

Бізнес, який успішно розвивається. Щороку виведення нових продуктів на ринок.
Компанія націлена на тривалу співпрацю, функціональний та кар'єрний розвиток своїх співробітників.
Оформлення: офіційне з першого дня.
Тривалість випробувального терміну: 1 - 3 місяці.
Оплачувана відпустка та лікарняні: згідно Законодавства України.
Компенсацію проїзду.
Заробітна плата: ставка - бонус (KPI).

Ключовими Вашими функціями буде:

1. Управляє територією.
2. Має у підпорядкуванні менеджерів; визначає для них цілі та завдання.
3. Близько 90% часу проводить у «полях».
4. Планує та організовує виконання цілей по об’єму продажів, кількісній та якісній дистрибуції.
5. Тісно співпрацює з дистрибуторами щодо визначення цінової та територіальної політики.
6. Впроваджує промо-заходи та територіях.
7. Постійно розвиває свою команду.
8. Досліджує ринок та тримає руку на пульсі у разі змін обставин

Ключові компетенції кожного члена нашої команди:

Лідерство та відповідальність: кожен з нас — автор власного та командного результату. Командний результат для нас вище
особистого.

Амбітність: наш показник ефективності — це реалізація зверхамбіцій.

Адаптивність: ми уважно прислухаємось до наших клієнтів та ідемо на випередження; ми завжди в пошуку якнайкращого
рішення. Реагуємо швидко, аналізуємо глибоко, знаходимо та впроваджуємо рішення

https://jobs.ua/vacancy/trade_sales_purchase


Почувайся впевнено: ми працевлаштовуємо офіційно з першого дня та платимо офіційну заробітну плату та премії.
Покриваємо витрати на пальне.

Почувайся захищеним: ми в повній мірі дотримуємось рекомендацій МОЗ України у період карантину

Для чіткого розуміння задач: на період випробного терміну для тебе буде складено Адаптаційний план з чітким переліком
задач, за якими ти легко зможеш пройти адаптацію та контролювати ефективність своєї роботи.

Якщо ти вважаєш себе ефективним управлінцем у сфері продажів, то цей досвід можеш підтвердити чіткими досягненнями,
зазначеними у резюме.

Якщо амбітні цілі та їх досягнення для тебе – ми історія твого життя. 

Якщо Вас зацікавила дана вакансія, і Ви відповідаєте вимогам, будь ласка, направляйте резюме із зазначенням
бажаного рівня заробітної плати.

Стандартний термін розгляду резюме — 14 днів. Відсутність відповіді протягом двох тижнів означає, що, на жаль,
на сьогодні у нас немає відповідних вакансій.

Ваше резюме буде збережено в нашій базі даних і якщо відповідна вакансія з’явиться в майбутньому, ми
запропонуємо її Вам для розгляду.

Контактна інформація
 

Телефон: +38 (067) 467-52-33
 
 

Контактна
особа:

ІринаСтрижалова
 

Адреса:
Сквира, ул. Железнодорожная,
10
 


	Територіальний менеджер

