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Ваш надійний помічник

 

Менеджер B2B-продажів, 30000 грн.
 

Київ,   7
лютого
 

Компанія: Ендджой  (https://jobs.ua/company/id/390893) (Всі
вакансії)

Рубрики:
 

Торгівля, продажі, закупівлі

Побажання до співробітника
 

Освіта: не має значення
Досвід роботи: від двох років

Графік роботи: повний робочий
день

Опис
вакансії
 

Компанія Andjoy (&JOY) — фабрика десертів. Нам 4 роки, починали робити десерти без цукру, борошна та лактози для себе.
Зараз це повноцінне виробництво європейського зразку, команда кондитерів, зареєстроване виробництво, фірмовий cafe-
point&JOY у Києві та понад 100 партнерів у Києві та Україні.

В нас творча команда, так як наша продукція спонукає до цього. Дивіться наш instagram www.instagram.com/andjoy.ua/ та
сайт andjoy.com.ua/ua/

Наразі ми шукаємо менеджера з Менеджер B2B продажів. Робота віддалено або в офісі, що знаходиться в нашому Cafe-
point&JOY (атмосфера вам сподобається)

М Васильківська, вул. Максимовича 24-А.

Цінуємо навички і досвід:

Попередній досвід роботи мають значення, перевагою буде наявність активної бази клієнтів.

Успішний досвід в продажах корпоративним клієнтам,

Вміння працювати з клієнтами,

Високий рівень комунікативних здібностей.

Робота:

виконання щомісячного плану продажів;
збільшення продажів у регіоні;
робота з клієнтами: кав’ярні, магазини, рітейлери, регіональні дилери
обслуговування існуючих клієнтів;
контроль дебіторської заборгованості.

Вимоги :

вміння планувати свою діяльність;
грамотна мова, чітка дикція;
професійне відношення до роботи;
цілеспрямованість;
чесність, порядність, надійність, ініціативність;

Переваги :

досвід активних продажів B2B в галузі харчових продуктів;
вміння працювати з інформацією;
уважність та педантичність;
вміння працювати з документообігом.

https://jobs.ua/company/id/390893
https://jobs.ua/company/id/390893#all_company_vacancys
https://jobs.ua/vacancy/trade_sales_purchase


Умови праці :

Конкурентний рівень доходу
Оплата стабільна, своєчасна.

Бажання розвиватися та здобувати нові знання

Ви маєте стати експертом для клієнта, та розуміти не тільки процеси виробництва та склади десертів, але й відрізняти агар-
агар від желатину, сироп агави від сиропу топінамбура та розуміти що таке глікемічний індекс.

Стресостійкість, вміння самостійно вирішувати нестандартні задачі та брати відповідальність на себе.

Адаптивність та командна робота.

Що ми пропонуємо:

1. Можливість працювати у молодому колективі та перспективній компанії

2. Можливість кар'єрного росту та розвитку

3. Постійне навчання та вдосконалення

4. Гнучкий графік роботи

5. Стабільність та надійність компанії

Оплата:

Ставка + % від продажів

Контактна інформація
 

Телефон: +38 (067) 111-29-99
 
 

Контактна
особа:

ВасильСулима
 

Адреса: Київ, Максимовича 24а
 


	Менеджер B2B-продажів, 30000 грн.

