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Ваш надійний помічник

 

Керівник відділу продажів
 

Київ,   1 квітня 2025
 

Компанія: IT-Solutions  (https://jobs.ua/company/id/1579211) (Всі
вакансії)

Рубрики:
 

Торгівля, продажі, закупівлі, Керівництво

Побажання до співробітника
 

Освіта: повна вища
Досвід роботи: обов'язковий

Графік роботи: повний робочий
день

Опис
вакансії
 

IT-Solutions — провідний системний інтегратор України, який вже понад 15 років впроваджує сучасні рішення для ІТ-
інфраструктури, надає послуги в сфері ІТ-консалтингу та інформаційної безпеки. Виконує замовлення для великих
комерційних і державних організацій.

Запрошуємо в свою команду керівника відділу продажів

Основні завдання:

розробка та впровадження стратегії продажів;
організація роботи відділу продажів;
виконання плану продажів;
аналіз ринку системної інтеграції та діяльності ключових конкурентів;
систематизація, аналіз та оновлення бази клієнтів;
аналіз воронки продажів та її конверсії з метою покращення результатів команди;
участь в переговорах з ключовими клієнтами;
участь в проведенні оцінки співробітників, побудова планів навчання та розвитку співробітників;
аналіз обсягів продажів, підготовка звітів по виконаній роботі для керівництва компанії;
робота в CRM системі.

Від кандидата ми очікуємо:

управлінський досвід роботи від 3-5 років — бажано в системній інтеграції;
практичний досвід роботи в продажах для корпоративного сегменту (enterprise-клієнти, B2B/B2G);
глибокі знання і розуміння специфіки продажів IT-рішень та послуг;
уміння мотивувати, розвивати команду, вимірювати результати та забезпечувати виконання цілей.

Софт скіли:

самодостатність, самоорганізованість, націленість на результат та прагнення розвитку — це фундамент;
бути відповідальним на роботі в сучасних умовах — це гарантувати виконання своїх професійних обов’язків. Ми
прагнемо бачити серед своїх співробітників людей, які завжди справляються з поставленими задачами;
мати цілі і бути цілісним.

Ми пропонуємо:

графік роботи — 09:00-18:00, п'ятниця — скорочений день до 17:00; субота-неділя — вихідні;
працевлаштування та гарантії відповідно до КЗпП;
щорічну відпустку — 24 календарні дні, вихідний у день народження;
можливість підвищувати фаховий рівень у межах корпоративного навчання, отримання сертифікації за рахунок
компанії;
медичне страхування після закінчення строку адаптації;
офіс, облаштований генератором, який забезпечує безперервну роботу системи опалення та водопостачання; є

https://jobs.ua/company/id/1579211
https://jobs.ua/company/id/1579211#all_company_vacancys
https://jobs.ua/vacancy/trade_sales_purchase
https://jobs.ua/vacancy/supervisor


укриття й стабільний зв’язок;
пільги та інші заохочення — відповідно до політики компанії;
відкриту і демократичну корпоративну культуру, спілкування на «ТИ» та модель управління «відчинені двері»;
офіс за адресою: вул. Студентська, 3, в 10 хвилинах пішки від метро.

Детальніше про нас можна дізнатися на сайті it-solutions.ua/

Чекаємо Ваше резюме!

Контактна інформація
 

Телефон: +38 (063) 417-23-97
 
 

Контактна
особа:

Марина
 

Адреса: Київ, вулиця Студентська, 3
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