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Ваш надійний помічник

 

Регіональний менеджер по залученню B2B клієнтів
 

Полтава,   1 жовтня
 

Компанія: Кит-групп  (https://jobs.ua/company/id/390125) (Всі
вакансії)

Рубрики:
 

Торгівля, продажі, закупівлі

Побажання до співробітника
 

Освіта: повна вища
Досвід роботи: від двох років

Графік роботи: повний робочий
день

Опис
вакансії
 

КИТ Group — міжнародна продуктова FinTech компанія. Один з найбільших операторів фінансових послуг на ринку
України. Ми працюємо в +20 обласних центрах України, а також за її межами, відкрито більше 100 відділень обміну валют.
КИТ Group протягом 17 років щодня допомагає тисячам клієнтів здійснювати перекази, обмін валют, видачу готівки/прийом
безготівкових переказів. Ми працюємо з будь-якими валютами світу і забезпечуємо найвищий рівень обслуговування.

Запрошуємо до співпраці Регіонального менеджера по залученню B2B клієнтів!

Основні вимоги до кандидатів:

Мати досвід в активних B2B продажах, бажано торгівля / фінанси /страхування;
Досвід ведення переговорів та укладення угод з клієнтами середнього та великого бізнесу;
Володіти технікою проведення перемовин і презентацій;
Мати навички побудови партнерських мереж (агенти, ділери, партнери)
Планувати та організовувати: здатність самостійно формувати «польовий» графік;
Розвинені комунікативні навички: уміння знайти спільну мову з різними людьми, бути переконливим та уважно слухати
потреби клієнта;
Мати націленість на результат та бути ініціативним, тактовним.

Задачі, які постануть перед Вами:

Активний пошук та залучення середнього та великого бізнесу (B2B-сегмент);
Побудова довгострокових відносин із клієнтами лише на рівні ЛПР (директора, власники);
Пошук та залучення агентів, посередників, партнерів для розширення каналів продажів;
Ведення переговорів та укладання договорів із ключовими клієнтами;
Участь у зустрічах із ТОП-потенційними клієнтами регіону спільно з Регіональним директором;
Аналіз ринку, виявлення перспективних напрямів та точок зростання;
Виконання КРІ за кількісними та якісними показниками (зустрічі, угоди, обсяг).

Ми пропонуємо:

Локація: м. Полтава;
Графік роботи: 09:00 — 18:00, Пн-Пт;
Конкурентну, вчасну фінансову винагороду/мотивацію (ставка + %);
Команду професіоналів-однодумців;
Вихідний день у День Народження;
Роботу в стабільній компаніїі, що активно розвивається як в Україні, так і в Європі.

Чекаємо на Вас вже зараз)

Відгукуйтесь на вакансію і ми обов’язково зв’яжемося з Вами!

Контактна інформація
 

https://jobs.ua/company/id/390125
https://jobs.ua/company/id/390125#all_company_vacancys
https://jobs.ua/vacancy/trade_sales_purchase


Телефон: +38 (050) 488-50-01
 
 

Контактна
особа:

ЛюдмилаРакчеева
 

Сайт: http://kitgroup.ua
 

Адреса: м.Полтава
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