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Vacature: Verkoopmedewerker Print-on-Demand Bedrijf: Fabrixa Locatie: Lviv, Oekraine Type: Fulltime

Over Fabrixa

Fabrixa is een Europees bedrijf voor textielproductie op aanvraag en technologie. We verbinden print-on-demand-platforms,
drukkerijen en merken via onze catalogi en API, zodat zij eenvoudig hoogwaardige huishoudtextiel- en modeproducten kunnen
verkopen en verzenden vanuit meerdere distributiecentra, met Fabrixa als hun enige aanspreekpunt.

Onze focus:

e Huishoudtextiel (dekbedovertrekken, dekens, handdoeken, gordijnen, kussens, enz.)
o Mode/Kleding (kledingstukken met opdruk op aanvraag)

e Eenvoudige, betrouwbare integratie via API, modules en producteditors

We zitten midden in een groeifase en zijn daarom op zoek naar een gedreven verkoopvertegenwoordiger in Oekraine om ons te
helpen contact te leggen met toonaangevende print-on-demandbedrijven en online drukkerijen in Europa, het Verenigd Koninkrijk en
daarbuiten.

Jouw missie:
Jij bent de drijvende kracht achter onze contacten met print-on-demand-platforms en drukkerijen (denk aan: aanbieders van print-on-
demand, online drukkerijen, fulfilmentplatforms).

Je belangrijkste doel: gesprekken op gang brengen, afspraken inplannen en helpen bij het sluiten van nieuwe partnerschappen —
voornamelijk online.

U zult:

e |dentificeer en onderzoek potentiéle printplatformen (POD-platformen), online drukkerijen en fulfilmentbedrijven.
@ Neem contact op via e-mail, LinkedIn en videogesprekken (voornamelijk uitgaande gesprekken)

e Presenteer de waardepropositie van Fabrixa en identificeer potentiéle klanten.

e Verkoopgesprekken/demonstraties met de oprichters/leidinggevenden inplannen en voorbereiden.

e Ondersteuning bij de follow-up: het versturen van aanbiedingen, samenvattingen en vervolgstappen.

@ Zorg voor een overzichtelijk en gestructureerd CRM-/pipelineoverzicht.
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e Verzamel feedback uit de markt en deel de inzichten met het management.
e Help bij het opzetten van herhaalbare outreach-strategieén en verkoopfunnels

e Monsters naar klanten verzonden om de producten te promoten.

Wie we zoeken

Onmisbare items:

e Gevestigd in Lviv, Oekraine

e Minimaal 3 jaar ervaring in B2B-verkoop of bedrijfsontwikkeling, bij voorkeur internationaal.
e Ervaring met werken bij of voor een software-/SaaS-scale-up

e Sterke kennis van print-on-demand (POD) / e-commerce / printen / orderafhandeling of aantoonbare ervaring met verkopen aan dit
soort bedrijven

e Affiniteit met textielproducten, woonaccessoires en modekleding

o Uitstekende beheersing van het Engels (schriftelijk en mondeling); zelfverzekerd in telefoongesprekken en e-mailcommunicatie
e Comfortabel met outbound sales: prospectie, cold outreach, follow-up

e Zelfstandig, proactief en in staat om zelfstandig te werken

e Je bent doelgericht en verkoopgedreven, en je wilt je doelen bereiken en overtreffen.

Prettige extra's:

e Ervaring met de verkoop van API's, integraties of B2B-platformen

e Kennis van het POD-platformlandschap

e Extra talen (Duits, Pools, Spaans, Frans of Nederlands) zijn een pluspunt.

Wat wij bieden:

o Werk 100% vanuit Oekraine, op kantoor.

o Mogelijkheid om nauw samen te werken met de oprichters in een vroege groeifase
e Een sleutelrol in de opbouw van ons internationale POD-partnernetwerk

e Concurrerende beloning met prestatiegebonden bonussen/commissie

e Een slanke, informele en ondernemende cultuur met ruimte voor jouw ideeén

e Langdurige samenwerking indien er een goede match is

Hoe aan te melden:
Stuur ons
e Uw cv (in het Engels)

e Een korte motivatie:
O Jouw ervaring met POD / e-commerce / SaaS

O Voorbeelden van outbound sales of partnerschappen die u hebt geinitieerd

O Waarom je met Fabrixa wilt samenwerken
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