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Ваш надійний помічник

 

Менеджер з продажу, 85000 грн.
 

Київ,  10 квітня
 

Компанія: Маркетинг-агенція «Ціль»  (https://jobs.ua/company/id/1638208) (Всі
вакансії)

Рубрики:
 

Будівництво, архітектура, Торгівля, продажі, закупівлі, Офісний персонал

Побажання до співробітника
 

Освіта: не має значення
Досвід роботи: обов'язковий

Графік роботи: повний робочий
день

Опис
вакансії
 

Хо ​чеш не про ​сто про ​да ​ва ​ти, а за ​ро ​бля ​ти біль ​ше і ро ​сти ра ​зом з ком ​па ​ні ​єю? Тоді да ​вай зна ​йо ​ми ​тись.

Те ​пло ​ра ​дість — спе ​ці ​а ​лі ​зо ​ва ​ний ін ​тер ​нет-ма ​га ​зин опа ​лю ​валь ​но ​го та сан ​те ​хні ​чно ​го обла ​дна ​н ​ня, один із лі ​де ​рів рин ​ку
в Укра ​ї ​ні. За ​раз мас ​шта ​бує від ​діл про ​да ​жів і шу ​кає силь ​но ​го ме ​не ​дже ​ра, який вміє про ​да ​ва ​ти те ​хні ​чний про ​дукт та пра ​цю ​ва ​‐
ти з клі ​єн ​том «під ключ»

Що ти отри ​ма ​єш:

За ​ро ​бі ​тну пла ​ту 40 000 — 85 000 грн (став ​ка + % від про ​да ​жів)
Ро ​бо ​ту в ко ​ман ​ді ме ​не ​дже ​рів, де ре ​корд до ​хо ​ду одно ​го з ко ​лег — 145 000 грн, і цей рі ​вень від ​кри ​тий для ко ​жно ​го, хто
по ​ка ​зує ре ​зуль ​тат
Про ​зо ​ру си ​сте ​му бо ​ну ​сів та ре ​гу ​ляр ​ний пе ​ре ​гляд фін.мо ​ти ​ва ​ції
Ро ​бо ​ту в ком ​фор ​тно ​му офі ​сі в цен ​трі Ки ​є ​ва на пе ​рі ​од на ​вча ​н ​ня, з мо ​жли ​ві ​стю подаль ​шо ​го гі ​бри ​дно ​го фор ​ма ​ту
Гра ​фік 5/2 (09:00—18:00), Спор ​тив ​ний ку ​то ​чок в офі ​сі + без ​лі ​мі ​тна кава
Мо ​жли ​вість кар'єр ​но ​го зро ​ста ​н ​ня — усе за ​ле ​жить від ре ​зуль ​та ​тів та ба ​жа ​н ​ня

Основ ​ні зав ​да ​н ​ня:

Про ​даж клі ​ма ​ти ​чно ​го та сан ​те ​хні ​чно ​го обла ​дна ​н ​ня (B2C та B2B)
Оброб ​ка вхі ​дних за ​мов ​лень і кон ​суль ​та ​ція клі ​єн ​тів щодо то ​ва ​рів, опла ​ти та до ​став ​ки
Пов ​не ве ​де ​н ​ня за ​мов ​лень у CRM без по ​ми ​лок і про ​стро ​чень
Кон ​троль ста ​ту ​сів за ​мов ​лень до мо ​мен ​ту від ​прав ​ки
Ро ​бо ​та із за ​мов ​ле ​н ​ня ​ми «під за ​мов ​ле ​н ​ня» та до ​ве ​де ​н ​ня ко ​жної уго ​ди до за ​вер ​ше ​н ​ня

Наш іде ​аль ​ний кан ​ди ​дат:

Має до ​свід ПРО ​ДА ​ЖУ В БУ ​ДІ ​ВЕЛЬ ​НО ​МУ РИН ​КУ в одно ​му з на ​прям ​ків. Ві ​та ​є ​ться — САН ​ТЕ ​ХНІ ​КА, ОПА ​ЛЕ ​Н ​НЯ, ВО ​‐
ДО ​ПО ​СТА ​ЧА ​Н ​НЯ, КОН ​ДИ ​ЦІО ​НУ ​ВА ​Н ​НЯ, ВЕН ​ТИ ​ЛЯ ​ЦІЯ, ЕЛЕ ​КТРО ​ТЕ ​ХНИ ​КА
Має до ​свід B2C та/або B2B-про ​да ​жів і ро ​зу ​мі ​н ​ня ета ​пів про ​да ​жів і те ​хнік пе ​ре ​мо ​вин
Впев ​не ​но пра ​цює в CRM та до ​три ​му ​є ​ться ди ​сци ​плі ​ни ве ​де ​н ​ня угод
Вміє пра ​цю ​ва ​ти за скри ​пта ​ми, які ​сно від ​пра ​цьо ​ву ​ва ​ти за ​пе ​ре ​че ​н ​ня та ви ​ко ​ну ​ва ​ти план про ​да ​жів
Орі ​єн ​то ​ва ​ний на ре ​зуль ​тат, гра ​мо ​тно ко ​му ​ні ​кує укра ​їн ​ською мо ​вою та швид ​ко ада ​пту ​є ​ться до про ​ду ​кту

Го ​то ​вий про ​да ​ва ​ти те ​хні ​чний про ​дукт і за ​кри ​ва ​ти уго ​ди на ре ​зуль ​тат?

Пиши нам просто зараз у Telegram — @hrGoal

Контактна інформація
 

Контактна
особа:

Наталя
 

Адреса: вулиця Вадима Гетьмана,
17
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